


o bandern cresce.
o estado aparece.

No segundo aniversario do Governo E uma nova fase do Banco do Estado

Tarcisio Maia, do Rio Grande do Norte: atuar em
o BANDERN inaugura nivel nacional em beneficio do

as suas primeiras agéncias desenvolvimento econémico de
fora do Estado - nossa terra. Da divulgacao

Rio e Brasilia - nos dias de nossas potencialidades.

7e9 de margo, respectivamente. Nossos costumes. Nosso povo.

E o Banco do Rio Grande

do Norte crescendo e ajudando
a projetar o Estado,

além de suas fronteiras.

A expansao do seu Banco
é o resultado de sua confianca,
Sua preferéncia.

Por isso, dividimos com vocé,
norteriograndense,

a satisfacdo e o orgulho de nossg
presenca nos grandes centros
econdmicos e administrativos
do pais.

A nossa proxima meta é Sao Paulo.
Daqui a pouco chegaremos la.

bandern

Banco do Estado do Rio Grande do Norte S.A.

Um Governo
responsivel

Um Estado em
desenvolvimento

CONFIE NOS DOIS

Dumbo



/ECONOMICO

O TRIMESTRE

A ecbnomia do Rio Grande do Norte teve no primeiro

trimestre de 1977, como ponto negativo a crise dos maqui-
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Marcos Aurélio de Sa o
Marcelo Fernandes de Oliveira

Geréncia Comercial

Por que vocé nao faz uma
assinatura anual de RN — Economico?

Fique certo que vocé s teria a ganhar sendo assinante
da revista RN—ECONOMICO. E nds podemos lhe di-
zer porque:

mais relevantes do Rio Grande do Norte. Ou seja,

ficaria em condigbes de participar melhor das opor-
tunidades do mercado, de criar novos negdcios para
vocé e sua empresa, e saberia como estdo indo os seus
clientes, fornecedores, amigos e concorrentes;

lVocé estaria em dia com o0s assuntos econémicos

nitida dos temas conjunturais -e politico'-adminis-
trativos do Estado, através da palavra das mais expres-
sivas autoridades de cada setor,

2 RN—ECONOMICO I|he daria uma visio mais

Um exemplar de RN—ECONOMICO nas bancas
@ custa Cr$ 15,00, ou seja, Cr$ 180,00, por ano, com

0 perigo dos reajustes. Como assinante, vocé
goza de quase 50% de desconto, pagando apenas
Cr$ 100,00, com o privilégio de ler a revista em pri-
meira mao, pois ela sé vai para as bancas dias depois
de ter sido expedida para o seu enderego;

em circulagdo uma revista sem similar em nenhum

outro Estado do Nordeste — uma revista que leva
para fora do RN a real imagem do nosso esforgo de
'gesenvolvimento.

45% de
DESCONTO

41] Assinando RN—ECONQMICO vocé ajuda a manter

12 edicoes Cr$ 100,00

ENDEREGO ..ot
BAIRRO ...t CIDADE ...

data

assinatura

[N KO ) e, a

Agora responda:

Por que vocé ainda ndo é assinante de RN—ECONO-
MICO? Se 0 que Ihe faltava era uma

oportunidade, ela ja estd em suas maos.

Preencha o cupom de assinatura e remeta-o pelo
correio acompanhado de cheque em favor de

RN—ECONOQMICO EMPRESA JORNALISTICA LTDA
no valor de Cr$ 100,00. Sugerimos que vocé

opte pelo recebimento da revista em seu

enderego residencial. Mas se vocé acha importante
té-la no escritério, a opgéo é sua.

RN-ECONOMICO Empresa Jornalistica Ltda.

Rua Floriano Peixoto,

5590 - Natal-RN - 58.000

Mamona, Sorgo, Algodio — Tres
opg¢6es na Agriculturado RN (Pag. - 27)

nistas, como sao conhecidas as usinas de beneficiamento
de algodao. No mais, quando nada nao se tem detectado
maiores sinais de inquietagdo, apesar do programa de con-
tencao do Governo Federal implicar na redugdo de obras

hanafiriam A A;n~r

~eta-
istre
a a
nem
sen-
y se
om-
y 86
» de
es-
ode
orai,
dio-
dos
re a
mal
ado,
a-se
SO-
ama
indo
tem



LOJA DO NORDESTAO VAI
SER A MAIS MODERNA

Manoel Medeiros

Segundo o Sr. Manoel
Medeiros, do Grupo dos super-

mercados Nordestdo, a loja
que sera inaugurada de fins
de abril para inicio de maio
em Lagoa Nova sera a mais
moderna da cidade. ‘‘Sera
— disse — uma loja com concep-
¢do arquitetonica bem atraente
e diferente de tudo quanto
é supermercado de Natal.
Servira até como fator de embe-
lezamento para a cidade.
Afirma o Sr. Manoel Medeiros
que ‘‘caprichamos para oferecer-
mos o melhor em estaciona-
mento, de modo mesmo a supe-
rar ‘a concorréncia. ‘‘A loja do
Nordestido em Lago Nova tera
um espago para absorver 200
veiculos, sendo 100 no patio
interno e 100 no externo.

A SERTANEJA: CONSTRUIR
MOVEIS SEM CONCORRER

A pretensdo de A Sertaneja
em implantar uma industria
de construgdo de mdveis nao
objetiva concorrer com as de-
mais empresas do género
segundo explicou a0 RN—ECO-
NOMICO  Zildamir  Soares.
Disse que a decisdo foi moti-
vada pela impossibilidade
das fabricas do sul em aten-
derem com presteza os pedidos
feitos. ‘‘Por esse motivo nos
decidimos a fabricar nossos
préprios moveis pois contamos
ja com a vantagem de termos
uma rede com 21 lojas para ab-
sorver a produgdo’’, disse.
Os planos para a fabrica de mo-
veis de A Sertaneja estdo ainda
em fase de estruturagdo, nao
havendo também uma decisao
a respeito do local: se em Currais
Novos ou em Natal. Porém,
segundo Zildamir, ha 99% de
possibilidade do local escolhido
ser Currais Novos onde existe
mais facilidade de mao-de-obra
especializada para o fabrico
de moveis, que serdo de quali-
dade média, equivalente aos
do sul do pais.

4

DIVEMO MUDA EM MAIO
PARA NOVAS INSTALACOES

Em maio a Divemo esta
de mudanga para as suas novas
instalagées na BR—101, defron-
te da entrada do Jiqui Clube.
A inauguracgado oficial, no entan-
to, so ocorrera em junho, com
a presenga de toda a alta dire-
¢do da Mercedes Benz do Bra-
sil, da qual aquela empresa
é revendedora exclusiva no Esta-
do.

RIONORTE TERA
NOVA SEDE

A Rionorte-Crédito, Finan-
ciamento e Investimento S/A,
financeira do governo do Estado,
mudara de instalagies dentro
dos préximos trinta dias, pas-
sando a ocupar todo o prédio
que vinha sendo utilizado pela
Secretaria da Industria e Comér-
cio, na rua Mossord. Diz Nelson
Freire, diretor de operagdes da
empresa, que essa simples
mudanga de prédio ja vai con-
tribuir para a dinamizagdo das
atividades da Rionorte.

MAIS UMA EMPRESA
HOTELEIRA EM NATAL

A Arquidiocese de Natal
aceitou a proposta de sociedade
que lhe foi formulada pela dire-
toria da ECOCIL — Empresa
de Construgdes Civis Ltda.
no sentido de transformar a’
Casa de Héspedes de Ponta Ne-
gra numa empresa hoteleira de
grande porte. Pelo acordo feito
entre as duas partes, a arquidio-
cese possuira o controle da socie-
dade, detendo 55% do seu capi-
tal, enquanto a ECOCIL, repre-
sentada pelas pessoas fisicas
dos seus sdcios, ficara com 45%.
A nova empresa se chamara

Casas de Hospedes, Hotai
Turismo Ltda. , Hotéis e

FILIAL DA JESSE FREIRE
EM MOSSORO DISPARA

Com inauguragdo prevista
para o fim do més de marco
a amplia¢do da filial da Jesse
Freire Agro-Comercial em Mos-
soro. Revela Roberto Moura,
executivo daquela empresa,
que o motivo da deciséo de am-
pliar, a nivel de duplicagéo,
as instalagdes da filial de Mos-
soré foi o seu excelente movi-
mento de vendas que represen-
tou, segundo afirma, 50% da
matriz. ‘‘Isso significa que a
praca de Mossoro realmente
esta por cima, pois o pulo no
seu ritmo de vendas foi muito
grande’’, disse Roberto Moura.

Jessé Freire

RN—ECONOMICO



HOWNBNS & BUIPIIESAS

CDL TEM NOVA
DIRETORIA ELEITA

Alrton Soares da Costa

O Clube de Diretores Lojistas
de Natal elegeu sua nova
Diretoria, apés o ensaio de um
movimento de rebeldia que nao
chegou a surtir efeito. Para
presidente foi escolhido o diretor

da Recomape, Airton Soares
Costa, ficando como vice-presi-
dente o diretor de A Sertaneja,
Zildamir Soares. Os rebeldes
queriam por fim a grande in-
fluéncia do grupo do senador
Jessé Freire dentro da entidade.

A DIFICULDADE
DE INCENTIVOS

Mais de uma dezena de in-
dustrias do Estado, no decorrer
dos dois anos da atual adminis-
tracdo estadual, recorreu ao
governo encaminhando proje-
tos de expansdo e solicitando
incentivos fiscais (deducdo de
ICM, para investimento).
Até hoje, nenhuma solicitacdo
foi atendida, ndo se sabendo
se houve alguma decisdo de alto
nivel no sentido de nido mais
atender este tipo de pretensdo

dos empresarios, ou se é apenas
a burocracia e a tecnocracia
atrapalhando o desenvolvimento
do Rio Grande do Norte. O fato
é que este tipo de incentivo
fiscal foi criado por lei e é conce-
dido em todos os Estados do
Nordeste. As empresas que o
estdo requerendo investiram
dinheiro na elaboragio de proje-
tos que ja comegam a caducar,
sem que recebam nenhuma
palavra sobre 0 assunto.

NAE ASSINA CONTRATO
PARA ASSISTIR COOPE RATIVAS

O economista Jodo Batista
Fernandes, do NAE—RN,
informa que o 6rgdo acaba de
assinar contrato com o Banco
Nacional de Crédito Cooperativo
— BNCC, comprometendo-se
a elaborar projetos de viabili-

RN—ECONOMICO

dade técnica, econémica e finan-
ceira para cooperativas do
Rio Grande do Norte que ve-
nham a se candidatar a finan-
ciamentos no referido banco,
como também a prestar assistén-
cia técnica, quando a mesma
for solicitada.

CONSTRUTORA TRAIRI
TEM NOVAS ATIVIDADES

Entrando numa fase de di-
versificagdo de suas atividades,
0 grupo da Construtora Trairi,
formado por Alonso Bezerra
de Albuquerque Filho, Francisco
Bezerra de Albuquerque e Car-
los Alberto Camara. Através
da Comércio e Construgio
Trairi Ltda., o Grupo vai se dedi-
car também a venda de material
de construgao e de cozinha numa
ampla loja com inauguragao
marcada para fins de margo.
A loja tem uma darea de exposi-
¢do com 700 metros quadrados
e estacionamento préprio.
No entanto, a atividade principal
do grupo continuard sendo o
ramo de construgdo. No momen-
to, esta concluindo um conjunto
na Redinha com 200 casas
e vai iniciar a construgdo do
Conjunto Diamantina Il (80 ca-
sas), Candelaria Il (140 casas)
e o Ponta Negra (188 casas),
os dois ultimos para o0 INOCOOP
Em Maceid estd construindo
0 conjunto Santo Eduardo,
com 772 casas e 324 aparta-
mentos para a COHAB—AL.
Ainda no Rio Grande do Norte,
estd construindo o servigo de
ampliagdo do abastecimento
d’agua de Caico.

Alonso Bezerra Filho



H{O)VIEINI SRS EAV I RIETSTAYS

0OS NOVOS CAMINHOS PARA
A TV—UNIVERSITARIA

Entrando numa fase de pro-
fissionalizagdo, com o intuito
de melhorar a qualidade geral
dos seus programas, a TV—Uni-
versitaria, segundo o0 seu
grupo dirigente, s6 podera
ter realmente estrutura econé-
mica suficiente para a manu-
tengdo de um plano de divul-
gagao cultural se passar para a

orbita de uma Fundagdo, nos
moldes da TVE de Sao Paulo,
que é mantida pela Fundagéo
José Anchieta. O nevo diretor
do Canal 5, Arnom de Carvalho,
mostra-se entusiasmado com a
possibilidade de executar uma
programagao de nivel, embora
tenha de lutar contra a deficién-
cia de equipamento.

SAINT GERMAINE JA EM
RITMO DE EXPORTAGAO

A Saint Germaine esta em
pleno ritmo de exportagdo do
‘‘baler twine’’. Depois do pri-
meiro embarque para os Estados
Unidos — 420 toneladas — a em-
presa exportou em margo um
total de 800 toneladas para o
Canadda e novamente EUA.
A fabrica de Natal ja tem con-
cluida toda a instalagdo fisica
com 10 mil metros quadrados

de area coberta. Em trés turnos
de trabalho, 180 pessoas esta-
réo em ritmo de produgéo
normal quando a fabrica estiver
funcionando a plena capaci-
dade. No momento, estao sendo
preenchidos dois turnos. As
maquinas € equipamentos
especializados foram adquiri-
dos na Irlanda do Norte. O
“Know how’ ¢é da Irlanda

POSTOS DE GASOLINA,
A SAIDA PARA O GELO

A Cristalgelo elaborou uma
estratégia de ‘‘marketing
oportuna para entrar no mercado
de Natal: escolheu como princi-
pal ponto de saida do seu pro-
duto os postos de gasolina.
A estratégia tem funcionado
razoavelmente, conquanto a

empresa tenha decidido entrar
na praga com pouca divulgagao,
certamente procurando néao
inflacionar os custos com inves-
timentos publicitarios. De qual-
quer modo, parece que O COs-
tume de comprar gelo em cubo
em posto de gasolina em Natal
vai pegar.

INDUSTRIA GRAFICA

O ramo industrial-grafico
congrega em Natal cerca de 20
estabelecimentos, proporcio-
nando mais de 600 empregos
diretos e movimentando mensal-
mente alguns milhdes de cru-
zeiros. No entanto, até hoje
esse ramo ndo possui represen-
tagdo na Federagdo das Indus-
trias do Rio Grande do Norte.
Essa situagdo tende a mudar
agora, com a criagdo da Associa-
Gdo da Industria Editorial e
Gréfica, que futuramente sera
transformada em  Sindicato
Patronal e entdao se filiara a
FIERN.

ECOCIL TEM 2.600 CASAS
PARA CONSTRUIR ESTE ANO

Fernando Bezerra, diretor-
presidente da ECOCIL, informa
o langamento até fins de margo,
do primeiro prédio do Projeto
ABC, com 30 apartamentos de
luxo, na rua Pontengi. Até o
momento, a empresa ja tem con-
tratos em Natal e em Brasilia,
para a construcio de 2.300 uni-
dades residenciais no decorrer
deste ano, com o que, a pregos
de hoje, faturara Cr$ 250 mi-
Ihdes.

Fernando Bezerra

RN—ECONOMICO
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QUANDO OS
TECNICOS COMPLICAM

Antigamente, um empresdrio para obter cré-
dito e financiamento junto a instituigbes bancdrias
governamentais ou privadas, precisava apenas de-
monstrar sua idoneidade, ter bom cadastro e indi-
car avalistas. Feito isto, o dinheiro vinha para as
suas mdos, para ser investido da maneira que o
empresdrio julgasse mais acertada. Os juros eram
pequenos, os bancos aceitavam com mais frequén-
cia a possibilidade de reforma dos titulos, e, assim,
o empresdrio podia trabalhar sem grandes atrope-
los. E o que é mais importante: oficialmente, ndo
tinha que distribuir comissées com ninguém para
trabalhar com as institui¢Ses crediticias.

Os técnicos modernos acharam que tudo
estava errado. Foram mudados os esquemas. Os
empresdrios, em principio, ndo deviam mais recor-
rer aos bancos comuns e sim aos bancos de desen-
volvimento, & SUDENE, aos programas especiais
de financiamento as atividades econdmicas de ma-
ior porte, muitos dos quais podiam até dar dinhei-

ro a fundo perdido. Com um detalhe: o de que-

cada pedido de financiamento viesse acompanhado
de um projeto de viabilidade elaborado por um es-
critério de planejamento, ou uma equipe de asses-
soria econdmica, ou por simples técnicos, reconhe-
cidos pelos agentes financiadores. A primeira vista,
a mudanga parecia vir para possibilitar mais apoio
ao empresdrio, uma vez que, mesmo sendo obriga-
do a pagar uma percentagem sobre o valor do seu
pleito aos elaboradores de projetos, ele conseguiria
dinheiro por um custo menor, ou seja, com juros
mais baixos e até sem juros, com prazos muito lar-
gos para ressarcimento, com caréncias, com incen-
tivos fiscais, etc., etc..

No Nordeste, muitos se entusiasmaram com as
perspectivas delineadas a partir do aparecimento
desta nova férmula de conseguir capital. Multiplica-
ram-se os projetos dirigidos & SUDENE e aos ban-
cos de desenvolvimento, alguns dos quais resulta-
ram em empresas sélidas por terem escapado ilesas
da avalache de picaretagem incentivada direta ou
indiretamente pelos 6rgdos financiadores, que ndo
coibiram no nascedouro as desonestidades cometi-
das por escritérios de planejamento, por agentes
captadores de recursos, por funciondrios que sé a
troco de altas propinas cumpriam com o seu dever
de dar pareceres ou de autorizar libera¢ses de re-
cursos.

No processo de financiamento, sob perfeito
controle dos tecnocratas, multiplicavam-se os custos
reais de implantagdo de cada projeto industrial por-
que isso iria significar mais comissées para 0s escri-

térios de planejamento (comandados pelos colegas
dos tecnocratas). Em certos casos, pequenos e mé-
dios empresdrios procuraram a SUDENE ou outros
6rgdos, apresentando suas pretensSes de implantar
novos negécios. Sem se medir a capacidade eco-
ndémica e gerencial desses pequenos e médios em-
presdrios, colocavam-se em suas maos projetos mi-
rabolantes, grandiosos, muito acima do seu status.
Liberadas as primeiras verbas para tais projetos,
elas serviam exclusivamente para pagar os custos
de elaboragdo; liberadas as segundas e terceiras
parcelas de recursos, elas iriam se destinar ao cus-
teio da estrutura administrativa (diretorias ociosas e
técnicos para assessord-las, geralmente economis-
tas); enfim, s6 as liberagbes subsequentes, quando
obtidas, iriam servir para iniciar a constru¢do das
fabricas, que hoje ainda aparecem inacabadas, de-
pois dos projetos terem sofrido reajustes para obter
ainda mais dinheiro para continuar sendo consumi-
do pelas suas diretorias, por mais economistas en-
carregados de ampliar tecnicamente as necessidades
de recursos dessas empresas, e por toda uma ga-
ma de corruptos que ficava de olho aguardando a
vez de extorquir comissées para dar um parecer in-
dispensdvel, etc.

Néo é por acaso que o Nordeste estd reple-
to de esqueletos de inddstrias, de empresdrios que
perderam o controle dos seus negécios por se dei-
xarem engabelar pelas ilusées que os tecnocratas
lhes venderam.

Hoje, o dinheiro estd a custos insuportdveis:
50%, 60% e até mais, ao ano. Além dos juros
terem sido elevados (a taxas que antigamente sé
os agiotas punham em prética, na sua atividade
maldita), ndo se dispensa mais a correcdo moneta-
ria, para fazer face & inflagdo. E ainda por cima,
persiste a exigéncia dos projetos, o que significa
uma despesa. vultosa a ser incluida no custo do
dinheiro.

Somente dgrandes grupos econdmicos, que
quase sempre nem necessitam do dinheiro oficial
para continuar crescendo, podem hoje ter acesso
aos incentivos da SUDENE e dos bancos de desen-
volvimento. Os pequenos e médios empresdrios,
que antigamente s6 precisavam de idoneidade, ca-
dastro e avalistas para obter empréstimos, comem
hoje o pdo que o diabo amassou, pagando por to-
da a sorte de erros que se acumularam. E o Nor-
deste __ terra de pequenos e médios empresérios
— continua mais pobre, sem poder acompanhar o
ritmo de desenvolvimento do Brasil.

Marcos Aurélio de Sé



Depoimentos — I

Salviano Gurgel:
Um dos ultimos
remanescentes dos tempos
de ouro da Ribeira

Um dos poucos remanescentes da época de ouro
do comércio do bairro da Ribeira, nos idos
anteriores &8 Segunda Grande Guerra, Salviano
Gurgel é ainda hoje um homem dedicado 3
atividade comercial, embora que sem a

agressividade do passado. Mas continua sendo
um dos papos mais agradaveis da cidade, e
guando passa a rememorar fatos e pessoas
do seu tempo, a sua conversa tem um sabor
todo peculiar. Nos seus bem vividos 76 anos de
idade, existe toda a presenca de uma cidade e,
mais ainda, de um bairro que continua sendo a
a via natural de suas andancas.

RN —ECONOMICO



‘’Deixar de trabalhar eu
ndo podia. Entao,
estudava 3 noite, com o
professor Clementino
Camara e com o dr.
Francisco Ivo"'.

Com quinze anos de idade ele
veio para Natal, trabalhar com pa-
rentes, no comércio. Vinha de Ni-
sia Floresta, onde morara menos
de um ano com os pais e o ir-
mao Manoel Gurgel e porque nao
queria voltar para o Serid6, para
onde os velhos regressavam ap6s
sentir que era no sertdo € nao no
agreste que estavam de fato as
suas raizes e onde deveriam per-
manecer lutando, no trato da ter-
ra.

Ele, ndo: queria descobrir coi-
sas, a cidade grande o fascinava.
E Natal era a meta que o rapazo-
te perseguia e antevia com o0s
olhos deslumbrados, até entdao a-
costumados apenas a visao inte-
riorana dos serretos e descampa-
dos, alguns anos verdes e outros
secos, habitados por uma gente
resistente e obreira.

Nascido na Fazenda Baixio,
em pleno Serids, Salviano B.
Gurgel Vianna hoje encontra difi-
culdade em localizar a sua proce-
déncia, em termos territoriais.

— “Em 1901, quando nasci
aos 15 de outubro, a Fazenda
Baixio pertencia ao distrito de Ju-
curutu, que era municipio de Cai-
¢6. Hoje, Jucurutu é municipio,
mas eu detesto Jucurutu e por is-
to sempre digo que sou de Cai-

RN—ECONOMICO

Depois, com quatro anos de i-
dade, ele mudou-se para a Fazen-
da Campinado, que ficava no dis-
trito de Timbalba dos Batistas,
também pertencente a Caicé e
que hoje & municipio.

Em Campinado ele comegou
a trabalhar na terra, lembra que
exatamente quando tinha cinco
anos de idade.

— “Nao fui como o Epifanio
Dias Fernandes, que comegou a
trabalhar desde que comecou a
andar” — diz ele, fazendo blague
com o que disse o primeiro entre-
vistado da série Depoimentos.
“Mas aos cinco anos ja ajudava
meu pai, no campo. E desde en-
tdo nunca mais parei de traba-
lhar”,

De fato, a vida de Salviano
Gurgel, ao longo dos seus bem
vividos 76 anos de idade, tem si-
do uma constante dedicagao ao
trabalho. Hoje, uma atuagdo me-
tédica, num escritério em sua
propria residéncia, mas mesmo
assim uma presenca marcante, no
ramo de representa¢cdes e conta
propria: como representante da
Renda Priori. por exemplo, é a-
través dele que chegam a Natal
todas as latas de embalagem dos
bleos comestiveis fabricados no
Estado (Mavioso e Algol, do gru-
po Medeiros & Cia.; Benedito, de
Noébrega & Dantas; Cacho de Ou-
ro, de Theodorico Bezerra &
Cia,) e todas as chapinhas (tam-
pas) de garrafas da Agua Mineral
Santos Reis, da Aguardante Mu-
rim, etc.

ALINHANDO DATAS E LO-
CAIS — Uma cronologia da vida
de Salviano Gurgel nao é dificil
de ser feita: ele préprio possui
uma memdria prodigiosa, que
possibilita arrumar datas e locais
com uma fluéncia digna de nota.

— “Até os quinze anos de i-
dade sempre vivi em fazendas.
Morei na Fazenda Baixio até™ os
quatro anos, quando meu pai
mudou-se para a Fazenda Campi-
nado. No inicio de 1915 a familia
foi para Caicé6 e no final desse
ano mudou-se para Nisia Floresta.
Ficamos ai até maio de 1916. Os
velhos resolveram voltar para o
Serid6, mas eu preferi enfrentar
Natal”.

Ele lembra que nunca foi um
estudante no bom sentido da pa-
lavra.

— “Principalmente porque es-
tudar naquele tempo era bem
mais dificil do que hoje. Entao,
sempre estudei em escolas parti-
culares e, no maximo. em grupos
escolares. na tentativa de comple-
tar o curso primério”

Quando chegou em Natal em
1916. para trabalhar na firma
Gurgel & Cia. (dos parentes Joao
Gurgel de Oliveira e Ernesto Gur-
gel) sentiu que nao podia conti-
nuar com os simples rendimentos
aprendidos no sertao. Mas o tem
po era curto e ele. durante o dia,
ou trabalhava ou estudava.

— “Deixar de trabalhar eu
nao podia. Entao. resolvi o pro-
blema com a escola particular,
novamente. Estudava & noite,

Representante da litografia da Renda Priori



“Agricultura ainda é
bom negécio, desde que
chova. Mas os juros
elevados de hoje
dificultam a vida do
agricultor’’.

com o professor Clementino Ca-
mara e com o doutor Francisco
Ivo”.

E a cronologia prossegue, no
alinhamento de datas e fatos, que
constituiram o tempo em que vi-
veu em Natal trabalhando para os
parentes, até chegar a comerciar
por conta prdpria.

— “Trabalhei com Gurgel &
Cia. até 1919, ano em que a fir-
ma foi adquirida por Nizario Gur-
gel e passou a se chamar N. Gur-
gel & Cia. Continuei. No ano se-
guinte meu pai comprou tudo e
entdo a razao social da firma pas-
sou a ser E. Gurgel & Cia. Fiquei
como gerente até 1922 quando
meu pai, entdo residindo em Na-
tal, resolveu voltar para o interior,
indo se fixar na Fazenda Juazeiro,
em Santana do Matos. Fiquei
com meu irmao Manoel Gurgel
trabalhando por procuracao do
meu -pai até 1924, quando resol-
vemos fundar a firma Gurgel,
Amaral & Cia. Eu tinha entao 23
anos de idade, e trabalhei com
Manoel até 1945. Nesse ano re-
solvi voltar 3 agropecuéria, dei-
xando o comércio de lado: ad-
quirf a fazenda Cruzeiro, num lu-

gar que era dificil definir a que
municipio pertencia: uma encruzi-
lhada entre Macaiba, Sdo José de
Mipibu e Santa Cruz, que hoje
pertence a Tangara.”

Mas o virus do comércio vol-
taria a atacar Salviano: em 1948
ele regressa a Natal e funda a fir-
ma Gurgel, Azevedo & Cia., com
os s6cios Alinio Cunha de Azeve-
do e Claudio Ramalho Dantas Ri-
beiro. Tempos depois os dois s6-
cios se desligariam do negécio,
entrando em seu lugar Alda de
Azevedo Gurgel, e Yedda Gurgel
de Azevedo, sua esposa e sua fi-
lha. Até hoje a firma tem a mes-
ma constituigao.

ENCERRANDO A CARREIRA

Comeércio e agricultura, de res-
to, sempre foram atividades que
existiram concomitantemente, na
vida de Salviano Gurgel. Afora o
fato de haver trabalhado com o
pai até a idade de 15 anos, no
amanho da terra e no trato de
animais, ele se transformou em
agricultor por conta propria em
1930 quando, juntamente cor.. o
irmd@o Manoel Gurgel, comprou a

A irreveréncia
contundente

O jornalista Woden
Madruga € um dos gran-
des amigos — e, mais
do que isto, um grande
admirador — de Salviano
Gurgel. O senso de hu-
mor do quase jucuruten-
se &, amiude, exposto
na coluna Jornal de WM,
na Tribuna do Norte. Ti-
radas sobre os mais va-
riados assuntos. A se-
guir, Woden Madruga fa-
la um pouco sobre Salvi-
ano Gurgel, contando
historias e estorias esco-
lhidas ao sabor da lem-
branga,

O funcionério da carteira de
cadastro do Banco do Brasil en-
trou respeitosamente no escritorio
do velho Salviano Gurgel, primei-
ro andar de um desses desbota-
dos sobradées da Ribeira. Precisa-
va de uma informag¢do sua para
completar a ficha de conhecido
empresrio, mais conhecido por
seus neg6cios duvidosos.

— Seu Salviano, o senhor co-

nhece fulano de tal?

O velho seridoense, duro que
sé uma aroeira. levanta a vista.
encara o bancério e responde per-
guntando:

— Ele continua solto?

Assim é o velho Salviano
Gurgel. a irreveréncia contunden-
te, cortante, a franqueza enxuta
sem papas na linguas. a resposta
rdpida. fulminante, inteligéncia a-
gil, irénico. ferino, meméria prodi-
giosa, cultor da sabedoria sertane-
ja. dono de prosas saborosas. rigi-
do. vertical, honrado, cumpridor
dos deveres e das obrigacbes. exi-
gindo dos outros o tr6co na mes-
ma moeda, inflexivel na conduta
dos principios éticos e morais. Na
vez de contar histéria e estorias
do sertdo é inigualdvel. Dono de
uma memoéria fotogréfica e infalf-
vel, revive com precisGo lembran-
¢as e saudades, nem parecendo
que jG estd virando os 75 anos.
Recorda de tudo que aconteceu
na infancia, de coisas, de gente,
da paisagem, tempo de cangapé
nos agudes de Caic6, de amansar
bezerro, nadar em rios. Cursou os
cursos da universidade da vida, a
mais sdbia de todas, e neles foi
aprovado com distingGo. Peagadé
e mestre nas ciéncias do sertdo;

no trabalho da terra, na cria¢do
dos bichos. no canto dos galos de
campina, no orvalho da madruga-
da. na caca ao nambi. na ferra
do gado. no cheiro do mato. no
montar na mula esquipadeira. na
armacdo da arapuca no tirar o lei-
te com as duas mdos em mouvi-
mentos sincronizados no fabrico
do queijo e na batida da umbuza-
da. na apanha do algoddo. no vi-
rar da tripa para fazer a buchada
de carneiro, no secar __ ao sol e
no sereno — a carne da rés gor-
da. no atravessar nadando o rio
que desce brabo na cheia de in-
verno. no olhar o céu e sentindo
que vai chover porque estd no a-
nancio das nuvens. E é olhando
0 céu, todas as tardes. nos ulti-
mos e primeiros meses do ano
que Salviano Gurgel procura os
sinais de chuva. Na formag¢do das
nuvens ele sabe. Basta vé-las es-
curas, entre o azul e o cinza, for-
mando torres gigantescas, gordas,
redondas, buchudas, barrocas, pa-
ra saber onde chove ou vai cho-
ver, mesmo que o lugar fique a
200 quilbmetros:

— Estd chovendo entre Angi-
cos e Afonso Bezerra, por ali! Diz
com absoluta seguranga, em pé
no cais da Tavares de Lira, aqui
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""Hoje enfrento
covardemente as
disputas do ABC. Nao
vOou mais a campo nem
ouco jogo pelo réadio.
Prefiro o resultado,
no dia seguinte”.

Fazenda Ubatuba. Antes da Fa-
zenda Cruzeiro, a que representou
mais na sua vida de agricultor,
possuiu muitas outras, das quais
cita a Arapiranga (em Macaiba), a
Santa Margarida (em Santa Cruz)
a Granja Sao Marcelo (em Tabor-
da), a Pororocas, esta dltima ven-
dida no ano passado.

— “Atualmente estou montan-
do uma pequena fazenda, a La-
goa de Umary, em Bom Jesus.
Com ela, pretendo encerrar a mi-
nha carreira de agricultor”.

Pretende encerrar a carreira
nao porque esteja desencantado
com a atividade, mas porque a-
cha que ja deu muito de sua vi-
da a esse setor.

— “A agricultura atualmente,
em nosso Estado, ainda pode ser
considerado um bom negécio,
desde que haja inverno, realmen-
te. Com relagdo a créditos, de fa-
to j& houve tempos melhores.
Hoje os juros sao muito elevados
e dificultam a vida do agricultor.
Na época dos empréstimos na ba-
se de 7% ao ano o agricultor vi-
via melhor, podia trabalhar mais
facilmente. Com os juros atuais
de 15% s6 fazendo muita ginasti-

ca o homem do campo consegue
sobreviver”.

Entre a nova Fazenda Lagoa
de Umary e o escritério comercial
em sua prépria residéncia, Salvia-
no Gurgel pretende viver os ulti-
mos dias de sua vida. Sempre ao
lado da esposa Alda de Azevedo
Gurgel, companheira de muitos
anos. Alternando a atividade co-
mercial e a permanéncia no cam-
po, nos fins de semana, com os
papos na avenida Tavares de Li-
ra, velho héabito ainda hoje culti-
vado e que se tornaram tradicio-
nais, tanto pelo constadncia como
pelo que deles emana, lembrangas
dos tempos idos, observacbes dos
dias atuais e, antes de mais nada,
a irreveréncia do conversador que
Salvinao sempre foi, conhecido e
famoso, improvisador de um ane-
dotario que j& & uma das marcas
da cidade, do bairro da Ribeira,
onde ele praticamente viveu toda
a sua vida urbana.

— As lembrangas do bairro da
Ribeira. a partir do inicio da dé-
cada de dez, quando chegou a
Natal para trabalhar com parentes,
Salviano Gurgel tem até demais.
A partir da movimentagao da en-

no Potengi. olhando os céus. cen-
to e tantos quilémetros do lugar
onde sentencia estd chovendo.

— Tem certeza, Salviano?

— Pode esperar o telegrama.

No dia seguinte chega a noti-
cia, batata: inverndo pra cima de
Angicos. pegando Afonso Bezerra.

A fazenda Cruzeiro — que ele
vendeu por uma ninharia “porque
0s comunistas ameagavam com a
reforma agrdria” — se preparava
para entrar no segundo ano de
seca. Mar¢o havia passado sem
nenhum sinal de inverno. Tudo
seco ao derredor. A paisagem era
desoladora e o calor beirava os
40 graus. Salviano se impacienta-
va no ir e vir pelos alpendres da
casa senhorial, perquerindo o
tempo. La fora o sol era um es-
pelho no lajedo liso, parecendo a-
¢o. Salviano entra na camarinha e
sai com um Sdo José, desses
santos feitos da cajarana, pintado
a ¢6leo. Com a imagem debaixo
do brago, atravessa o pdtio e se
dirige até os lajedos, a terra tre-
mendo, o sol a pino doendo na
vista. Pbe o santo de pé no altar
improvisado, quente que s6 um
brazeiro. Duas horas depois, pas-
sando do meio dia, Salviano volta

ao lajedo. estava & o Sdo José
perdendo as cores, a tinta se der-
retendo, lambuzando a pedra:

— E bom nédo é seu santo?
Uma seca é muito agraddvel, nédo
é? Pois fique af se derretendo...

Conheg¢o o Salviano Gurgel
hé@ uma por¢do de tempo, de
convivéncia a nossa amizade tem
uns 14 anos, todos os dias quase
ouvindo suas conversas pelas cal-
cadas da Ribeira. Um dos homens
mais inteligentes que jG@ conheci.
Imagine se tivesse tido acesso aos
bancos universitérios, ds bibliote-
cas! Mesmo assim dd quinGu em
muito doutor metido a cavalo do
cdo, com anel no dedo e diploma
pendurado na parede. Sabe de
quase tudo. Do que ocorre na al-
deia e além mar. Informa-se de
tudo, lendo jornal, ouvindo radio,
conversando nas esquinas, saben-
do das coisas, interpretando-as da
sua maneira. Tem o virus da poli-
tica. Sempre foi oposicionista,
derna menino, liderado pelo
doutor José Augusto Bezerra de
Medeiros. Conservador. Padre, sé
admite os de batina e missa ver-
dadeira é no latim. Mesmo assim,
ndo deixa de ir a igreja nem per-
de enterro de amigos e conheci-
dos. Quando quer dizer uma coi-

sa. mesmo sabendo que vai desa-
gradar a todos da roda. diz na
cara, de frente. Sua franquesa é
temida e sua irreveréncia faz tre-
mer.

Ouvir Salviano Gurgel falar,
contar suas estérias e historias,
seus comentdrios, suas interpreta-
c6es, é uma delicia.

Natal vivia também o delirio
dos fundos de investimentos. Es-
tava todo mundo aplicando. O
negécio era comprar papel, jogar
na bolsa, investir nos fundos. No
escritorio de Geraldo Santos, na
Ford, onde todas as manhas o
grupo se reunia, somente Salvia-
no ndo jogava na bolsa, nem
comprava ag¢bes, nem aplicava
nos fundos. Ndo adiantava “can
ta-lo”, mostrar as vantagens, a-
pontar os exemplos de excelentes
negécios. Salviano irredutivel:
Nao!

— Mas Salviano,
mundo ganhando.

— Se estdo ganhando, tem
alguém perdendo.

Dizia em cima da bucha, im-
pertigado dentro de sua roupa
cinza, paleté, gravatadelagco, mes-
mo traje desde rapaz.

Ndo deu outra coisa.
mundo saiu perdendo.

estd todo

Todo
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‘A rua do Comeércio era
movimentada porque nao
existia o porto de
Cabedelo e tudo que
vinha da Paraiba
passava pelo porto de
Natal”.

tao Rua do Comércio, hoje Rua
Chile, onde foi trabalhar logo que
chegou a Natal e onde ainda hoje
o seu irmao Manoel Gurgel tem a
firma Gurgel. Amaral & Cia.

— “A Rua do Comércio ja
em 1916 era a mais movimenta-
da de Natal” — diz Salviano. “La
ficavam sediadas as grandes casas
comerciais, de varejo, importado-
ras e exportadoras. O Banco do
Rio Grande do Norte tinha la a
sua agéncia sede. A Alfandega, a
agéncia dos Correios e Telégrafos,
a Estacdo Central da Estrada de
Ferro e o Hotel Internacional da
cidade ficavam la. E, se nao bas-
tasse, vizinho & nossa loja funcio-
nava o Teatro da cidade, no local
posteriormente adquirido por mim
e meu irmao Manoel e onde ele
hoje estd ainda estabelecido.

O hotel ficava no prédio onde
hoje estd instalada a Construtora
Ecocil, era o melhor da cidade e
pertencia a Boanerges Leitao. A
Alfdndega estava onde hoje se
instalou a Capitania dos Portos e
a Central da Estrada de Ferro,
onde hoje existe uma Cooperativa
de pescadores.

— “Alem da nossa firma” —
lembra Salviano — “havia outras
casas comerciais importantes, na
Rua do Comércio. Como a Casa
Machado, a Loureira Barbosa &

12

Cia., de portugueses vindos de
Pernambuco; a Pedroza Tinoco &
Cia., do pai de José Tinoco; Al-
ves & Cia., de Avelino Alves,
Carlos Dantas e Cirineu de Vas-
concelos; Joao Galvao & Cia.,
onde hoje estd Gurgel Amaral &
Cia.; e mais a fabrica de Cigarros
Vigilante, onde hoje estd a Whar-
ton Pedroza S.A.; a firma de Ju-
lius Von Sosten, a de M. F. do
Monte, de Boris Frére & Cia. E
j& depois do Centro Nautico, esta-
va estabelecido Jorge Barreto,
agente da lta, companhia de na-
vegacdo. Com Jorge trabalhava
Djalma Duarte, pai de Moacyr
Duarte.

A propor¢cdo que vai relem-
brando o passado de sessenta ou
cincoenta anos passados, Salviano
Gurgel se entusiasma. E rememo-
ra a primeira viagem de trem que
fez, de Natal a Lages.

— “Naquele tempo ainda nao
existia a Ponte de lgap6. Entao a
gente embarcava numa lancha, na
estagdao Central, atravessava o rio
Potengi e chegava a Estagao da
Coroa, para tomar o trem. No lo-
cal dessa estacdao, hoje, existe um
aterro, préximo a Igapé.”

Com a inauguracdo da ponte
em 1917, as viagens de trem dei-
xaram de ser tdo penosas e prin-
cipalmente os comerciantes que
iam vender no interior nao tinham
mais de sair com as suas merca-
dorias em barco, para balde4-las
para os trens, na Coroa.

— E as lembrangas prosse-
guem:

— “Vocé me pergunta porque
a Rua do Comércio era tao movi-
mentada. E eu explico, contando

um fato que pouca gente sabe:
naquele tempo também ainda nao
existia o Porto de Cabedelo, na
Paraiba, e entio toda mercadoria
que vinha do interior do vizinho
Estado tinha obrigatoriamente de
passar por Natal, antes de embar-
car para o norte do Pais. Eram
mercadorias vindas principalmente
da chamada zona do Brejo, de
Guarabira, Bananeiras, etc. Café
e fumo, especialmente”.

Saindo da Ribeira, a meméria
de Salviano Gurgel alcanga outros
pontos da cidade, outras ruas,
outros fatos. Pede a ajuda da es-
posa, Dona Alda, que apenas
confirma o que ele sugere.

— “O’ Alda, as melhores ca-

O fazendeiro...

e o comerciante, ha decénios passados
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"“As nuvens de hoje ndo
sdo como as de
antigamente. Parece que
sdo feitas de
cavaco-chinés. S3o
velhacas, enganosas’’.

sas de moda daquele tempo, afo-
ra Paris em Natal, de Aureliano
Medeiros & Filhos? Sim, eu ja
disse isto mesmo: A Nova Auro-
ra, da viuva Morais & Filhos, a
Rosa dos Alpes, do Miguel Barra,
que ficava na Ulisses Caldas, a
Loja da Matriz, do Feliciano Leite,
na Praca André de Albuquerque
e a loja do Alexandre dos Reis.
Eram casas sofisticadas, que ven-
diam crepes importados, chapéus
prd homem e mulher dos Gltimos
tipos, calcados chiques. Naquele
tempo havia luxo mesmo. Hoje
estd tudo misturado, padroniza-
do”.

Ele lembra que duas eram as
tipografias de Natal na época: a
Tipografia Pinto, de José Mariano
Pinto e a Tipografia Leite, de Au-
gusto Leite, pai de Eliseu Leite.
Jornais eram A Repiiblica, da si-
tuacdo e A Opinido, da oposicao.
Depois surgiu A Noticia, na Praga
Padre Joao Maria, num prédio
que ficava nos fundos da atual a-
géncia do Banco do Nordeste.

TAMBEM O DESPORTIS-
TA — Como todo rapaz de sua
época, Salviano Gurgel dedicava
a natagdo e ao remo a sua aten-
¢ao desportiva, se ndao por serem
esses os esportes que antecede-
ram em muito a formagao dos
nossos times de futebol, mas por-
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que a proximidade do rio Potengi
fomentaria, exatamente na rua do
Comércio, a criagao dos dois clu-
bes rivais, na modalidade: Esporte
Clube de Natal e o Centro Nauti-
co. Ele pertencia ao primeiro e foi
campedo de natagdo durante cin-
co anos. No entanto, sua vida co-
mo desportista comegaria em
1920, disputando um campeonato
d_e remo, vencido pela sua guarni-
cao, a do Esporte. Ele recorda
tanto a guarnigdo vencedora
quanto a perdedora. A primeira:
patrao, professor Joaquim Noro-
nha; Volga, Valdemar Menezes;
sota-volga, Salviano Gurgel; sota-
proa, Severino macaquinho; proa,
Lgurival Ferreira. A segunda: pa-
trao, tenente Leite Ribeiro; volga,
Francisco Pignataro (pai de Hum-
berto Pignataro); sota-volga, José
Lagrota (pai de Angelo Lagrota);
sota-proa, Tolaco Fernandes;
proa, Juca Benevides.

— “Continuei remando, con-
seguindo sucessivas vitérias e der-
rotas” — diz Salviano Gurgel.
“Entao, em 1922 resolvi sair de
nadador: fui campedo e repeti a
dose nos quatros anos segquidos.
Nunca sofri derrotas em natagao.
Ao todo, recebi cinco medalhas,
como desportista: cinco em nata-
¢ao e cinco em remo”.

No futebol, Salviano sempre
foi ABC, tendo inclusive sido pre-
sidente do clube, em 1928. Atual-
mente, no entanto, ndc & mais
torcedor entusiasta do passado.

— “Hoje enfrento covarde-
mente as disputas do ABC” —
reconhece ele. “Nao tenho mais
coragem de ir a campo nem de
ouvir o jogo pelo rédio. E nin-
guém em casa pode ligar ré&dio
em dia do jogo do ABC. Prefiro
saber o resultado, no dia seguin-
te”.

E a mania de Salviano, famo-
sa na Ribeira, e entre todos os
seus conhecidos? Aquela de pres-
crutar o céu, pras bandas do cais

da Tavares de Lira, pr& dizer exa-
tamente em que municipio estaria
chovendo, de acordo com a for-
macao das nuvens e o corte do
céu, por longinquos reldmpagos?

— “Acontece que sempre fui
muito observador. A experiéncia
de anos seguidos no cais da Ta-
vares de Lira, fazendo minhas ob-
servagbes, me possibilitaram acer-
tar sempre. Vendo a formagao
das nuvens, a dire¢cdo dos ventos,
eu sempre sabia em que munici-
pio ou regidao estava chovendo.
Mas isto é coisa do passado. Ho-
je as nuvens nao sdc como as de
antigamente, parece que sao feitas
de cavaco-chings. Depois de Ge-
talio, as nuvens ficaram velhacas,
enganosas. Hoje nao temos mais
nuvens como no tempo de Ven-
ceslau Braz e Afonso Pena. Hoje,
se forma um temporal e no final
nao sai nada”.

O escritdrio da firma é na prépria residéncia.



PESCA

Pescador desassistido, uma
vitima dos atravessadores

Sem conscientizacdo suficiente, os 12 mil
pescadores do RN s&o joguetes nas mdos dos
atravessadores e chegam a prejudicar o préprio
futuro e os recursos do mar, aceitando a

pesca predatoéria.

Raulino Jales e material predatério apreendido.
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O peixe poderia ser muito ba-
rato no Rio Grande do Norte. E
farto. No entanto, a precéria es-
trutura pesqueira do Estado nem
permite aos pescadores (oito mil
registrados, 12 mil no total, apro-
ximadamente) obterem uma situa-
¢do econdmico/social satisfatéria,
com o fruto de seu &rduo e he-
réico trabalho e nem o consumi-
dor ter uma op¢do em sua ali-
mentacdo bésica. Quem consegue
todas as vantagens, aproveitando-
se da quase total desestruturagao
desse importante setor da econo-
mia do Estado, & o atravessador
que, manipulando os cordGes da
descoordenagao, faz o produto
chegar ao mercado final com um
acréscimo de até 100%, segundo
dentincias da dire¢do da Superin-
tendencia do Desenvolvimento da
Pesca — Sudepe, no Rio Grande
do Norte.

Em todo o processo de defici-
@ncia, a situagcdo mais dramética é
a do pescador, uma categoria so-
cial de rendimento médio, nao
tao precéria como se supbe geral-
mente (cerca de Cr$ 1.500,00
mensais) mas que, por falta de
conscientizagdo e por estar ao sa-
bor das incertezas estruturais, vive
dispersamente e chega até a se
transformar eventualmente em
predador da natureza, ameagando
a riqueza do mar.

De certo modo, a situagao do
pescador, no Rio Grande do Nor-
te, se assemelha & do agricultor,
com muitos pontos onde cabe a
?nalogia. O mais curioso, todavia,
€ que, com todas as suas defici-
éncias, o setor pesqueiro do Rio
Grande do Norte chega a ter uma
situagdo mais cdmoda, na compa-
racao com outros Estados da Re-
gido.

A DISPERSAO — O Governo
vem procurandd dar apoio ao
pescador e, em abril de 1973, a
Sudepe criou 0 PESCART — Pla-
no de Apoio 3 Pesca Artesanal,
que atua basicamente em trés
campos: assisténcia técnica, pro-
mog¢ao social e fomento pesqueiro
artesanal. Os recursos para o pro-
grama sao oriundos do Banco
Nacional de Crédito Cooperativo,
INCRA e da prépria Sudepe. Po-
rém, como admite o delegado
deste 6rgao no Rio Grande do
Norte, Raulino Jales, “por se tra-
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tar de projeto destinado a uma
clase de baixa renda e de baixo
nivel cultural, os resultados muito
lentamente serdo alcangados”.

E, objetivo, diz o delegado da
Sudepe:

— O nb gérdio do problema
de assisténcia ao pescador & o
grande litoral, as distdncias e a
dispersao das comunidades pes-
queiras. A assisténcia médica é fa-
lha. Apenas & razoavel em Natal,
Macau, Areia Branca e Cal(;ara
de Sao Bento do Norte. No res-
tante é precaria, obrigando o pes-
cador e seus familiares a se deslo-
carem a grandes distdncias em
busca de assisténcia.

Mesmo assim, a Sudepe pro-
cura melhorar essa assisténcia,
mediante convénio com o INPS,
incluindo os pescadores nao bene.
ficiados pelo Funrural. Raulino Ja-
les acha, contudo, que “realmente
deveria o INPS p6r para funcio-
nar os ambulatérios médicos de
Touros, Nizia Floresta e Baia For-
mosa, que recebeu da Sudepe
por convénio véalido por 99 a-
nos”.

A nivel de classe, os pesca-
dores tém as Coldnias de Pesca-
dores, num total de 18, em todo
o Estado, agrupadas pela Federa-
¢do dos Pescadores. As coldnias

sdo dirigidas por colegiados eleitos
pelos pescadores e se constituem
nos Unicos 6rgaos representativos
da classe, prestando assisténcia e-
ducacional e juridica, como enti-
dades de auxilio miituo, propor-
cionando pequenos empréstimos.
Funcionam em regime cooperati-
vista, podendo comercializar a
produgdo do associado e efetuar
venda de insumos a pesca.

O presidente da Federagao
dos Pescadores, Raimundo Nona-
to, vé essas colbnias em fase de
desenvolvimento ‘“e as perspecti-
vas sdo excelentes”. Um dos seus
problemas, no momento, & conse-
guir recursos para a aquisicdo de
sede propria das Colénias Z-5,
Z2-6, 2-8, 2-10, 2-12, 2-13, 2-15,
2-16 e Z2-18. Ou seja: a metade
das colbnias existentes.

AS TAREFAS — Segundo
Raimundo Nonato o papel princi-
pal da Federacdo dos Pescadores
tem sido o de, através das Cold-
nias de Pesca, procurar agrupar
os pescadores e os conduzir rumo
“aos beneficios que as leis lhes
conferem.”

Ou seja: encaminhar o pesca-
dor para os 6rgaos capazes de
prestagao de assisténcia, como o
Funrural e a Sudepe e, quanto a

Peixe sempre
chega com preco
aviltado, a

mesa do consumidor.

Matru Dr. Barata, 217/219 Camara Cascudo, 210/216 (Galeria)
DE USO SUBMERSIVEIS
GERAL
PARA
lavagem de vefculos
estabulos
tratores
r;zc;z:bzm:gr?g Zg\tg::j%i Capacidade d’agua
sistemas de preven¢3o de incéndios Projetadas para longa durac3o até 300 metros
sistemas “‘booster’”
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legalizagdo da situagao funcional,
3 Capitania dos Portos. A Federa-
¢3o do RN &, por sua vez, subor-
dinada 3 Confederacdo Nacional
dos Pescadores. Informa o presi-
dente do 6rgao dos pescadores
que integram, ainda, O processo
de assistencia ao profissional da
pesca, a Secretaria de Sadde, o
Mobral, a Central de Medicamen-
tos e as prefeituras das cidades
onde estio situadas as diversas
Colbnias.

Tanto o presidente da Federa-
cado dos Pescadores como o dele-
gado da Sudepe véem no fator
dispersao o problema basico da
estrutura pesqueira do Estado. O
lider classista afirma ser necessaria
“a ajuda mitua para o desenvol-
vimento da Pesca”. De certa for-
ma, um impedimento para a exe-
cucdo dessa integragao é o grau
de esclarecimento do pescador. Is-
so, inclusive, o prejudica também
no comportamento profissional.
Sobre esse aspecto, disse Raulino
Jales ao RN-ECONOMICO:

— O baixo nivel cultural do
pescador permite o aumento da
pesca predatéria, o homem des-
tr6i pelo simples prazer de destru-
ir. Alias, a destruigdo dos recursos
naturais é atividade normal do
homem, mesmo os de nivel cultu-
ral elevado. Os comandantes das
embarca¢des que permitem o lan-
camento de dejetos no mar, as
empresas que permitem o langa-
mento de caldas de usinas canavi-
eiras nos rios, as empresas que
permitem o langamento de visce-
ras de peixe nos mares, as em-
presas que permitem o corte de
madeira nos mangues, além de
dirigentes de érgaos de classe dos
préprios pescadores, ao permiti-
rem a utilizacdo de equipamentos
de pesca predatéria em seus bar-
cos. E também de funcionérios e
pessoas desvinculadas da pesca,
que permitem O UsO de equipa-
mento proibido, pelo simples pra-
zer do lucro imediato.

Dentro desse contexto, ha a
participagao das poderosas empre-
sas de pesca. Contudo, a respos-
ta da Raimundo Nonato a uma
pergunta sobre os possiveis bene-
ficios por elas prestadas ao pesca-
dor foi apenas uma palavra:

— Nenhum.

MULTIPLICACAO DE PRO-
BLEMAS — Por extrapolagdo, a
situacao individual do pescador
reflete-se em todo o arcabougo
pesqueiro porque, humilde como
é, aparentemente insignificante,
éle &, na realidade, a peca fun-
damental em todo o sistema. O
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estado de dispersdo permanente
faz até fracassaram as tentativas
de aglutinagdo — e af estd nova-
mente o problema da falta de es-
clarecimento e conscientizagao.

Assim, algumas tentativas am-
biciosas tém fracassado, destacan-
do-se entre elas a do cooperativis-
mo. Explica o delegado da Sude-
pe:

— Poderiam ser feitos pelo
pescador, a custos relativamente
baixos, pequenos centros de co-
mercializagdo e desembarques,
que tenderiam a se tornar pdlos
centralizadores das produgdes lito-
rineas, afastando pouco a pouco
o atravessador, que altera o prego
do pescado em até 100 por cento
para o consumidor final.

E salientou:

— O Governo Federal procu-
rou implantar Cooperativas Pes-
queiras em Natal e Caicara de
Sao Bento do Norte. O fracasso
foi total, gracas aos proprios técni-
cos responsaveis pelo projeto, que
agiram com irresponsabilidade to-
tal. O grande prejudicado foi o
pescador, desacreditando no Co-

Lagosta: a mais visada pelos
predadores, apesar da captura
proibida em determinado periodo.

operativismo — o exemplo disso
sao os pescadores da Coldnia
Z-4, de Natal. Chegaram a cons-
truir Camaras Frigorfficas, instala-
¢bes de compressores, obras de
infra-estrutura de frios e tudo foi
destruido.

Nesse panorama de fracassos
repetidos, Raulino dJales v& um
exemplo positivo na Cooperativa
dos Pescadores de Baia Formosa,
que é a unica, no género, em to-
do o Rio Grande do Norte e vem
“se mantendo quase sem a ajuda
de 6rgdos do Governo.”

A AMEACA MAIOR — Esses
desencontros de propdsitos e mé
utilizacdo do potencial produtivo
pescador geram problemas até
mais graves, como o da ameaca
de esgotamento dos proprios re-
cursos pesqueiros. A chamada
pesca predatéria contém um fator
de ameaca nao sugerido pela
denominagdo simpléria de “um
crime contra a natureza”. Seus
métodos implicam no perigo de
um  processo de esterilizagao das
espécies e na sua consequente-
extingado pura e simples.

— As espécies mais visadas
— diz Raulino Jales — sao as de
maior valor econdmico. As lagos-
tas, existentes da area de Muril &
fronteira com o Ceard; camardes
de Nizia Floresta, tartarugas e al-
gas marinhas em todo o litoral do
Estado. Apesar da constante apre-
ensao de material, de equipamen-
tos, a pesca predatéria continua
cada vez mais firme. Os grandes
responsaveis sdo os intermidiarios
— de maneira global — a quem

pouco importa a preservagao dos
estoques.

E, no caso especifico da la-
gosta, revela o delegado da Sude-
pe:

— A lagosta, principalmente,
vem sofrendo exploragao sistema-
ticamente, inclusive com o uso de
aparelhos que permitem o aumen-
to desmesurado da captura, como
redes e aqualungues. Isso pode
exterminar a espécie. Existe uma
politica de destruicado — terra ar-
r’asa‘da — onde a dnica finalidade
é a ‘extingdo dos estoques. Em
de'terminadas épocas, os estoques
existentes nas empresas crescem
em proporgao geomeétrica. No Ce-
ard, por exemplo, no dia 14 de
fevereiro, existiam quase 70 tone
ladas de lagosta congelada, gran
de parte oriunda do Rio Grande
do Norte, pescada mediante o

uso de rede, por mais de 60 em-
barcagbes.
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A FISCALIZACAO — O pes-
cador nao sabe reagir a esses mé-
todos, por nadao entender o perigo
nele contido, inclusive para o seu
préprio futuro. E os meios de fis-
calizacdo nao sao eficientes, con-
forme confessa o préprio Raulino:

— E dificil & Sudepe, sem
contar com embarcag¢bes proprias
para a fiscalizacdo, efetuar um
bom servico. Existe um convénio
firmado com a Secretaria de Agri-
cultura, que vem capengando,
com recursos infimos, sem estru-
tura, contando exclusivamente
com o apoio da agéncia da Sude-
pe no Rio Grande do Norte e de
alguns proprietarios de barcos,
com maior visao empresarial.

O delegado da Sudepe critica,
também, recursos canalizados pelo
Finor e 34/18 para empresas que
jamais chegaram a se instalar,
dando a entender que eles pode-
riam ser melhor aplicados no se-
tor pesqueiro.

— Devem — salientou ele —
o Governo local e o povo, aten-
tar para a pesca e o seu valor
para a economia estadual, como
fonte de renda individual e social,
carreadora de recursos externos
de exportacdo, de recursos do
Governo Federal para pesquisas e
desenvolvimento social, fonte de
proteinas. Os produtos marinhos,
as espécies, devem ser defendi-
dos. Dos impostos oriundos da
pesca uma parte deveria ser car-
reada para a defesa dos recursos
naturais renovaveis.

A SITUACAO SOCIAL — O
fato & que o setor pesqueiro pare-
ce estar numa encruzilhada dificil.
Seu principal personagem, o pes-
cador, embora ja tendo alguma
protecao legal, estd numa situacao
de indefinicao, atuando, sem o
saber, contra os seus préprios in-
teresses.

— O que falta ao pescador
do Rio Grande do Norte — opina

Raulino Jales — & maior visao,
melhor perspectiva dos seus pro-
blemas, melhor nivel cultural, me-
lhor nivel de renda.

Nivel, alids, que j& melhorou
alguma coisa. O salario médio de
um pescador & de Cr$ 1.500,00
mensais. O protlema estd em
que, por ser um ganho incerto —
ndo pescando, o pescador nao
ganha — e uma atividade desgas-
tante, ha o sentido de inseguran-
¢a e tensdo, levando .o homem a
um estado de desorientacdo e a
prépria inconsequéncia de com-
portamento. Daf, o pescador nao
poupa, & um ser perplexo, que
passou a ter um pouco mais de
garantia com o Funrural e o

INPS.

Disso tudo se aproveita o in-
termediario, o acambarcador que,
atuando na terra e no mar, conti-
nua marcando sua presenga malé-
fica ao sistema econdmico do Rio
Grande do Norte, em vérias seto-
res.

COM A NOVA LINHA MASSEY FERGUSON ESTA CADA
VEZ MAIS FACIL FAZER AGRICULTURA !

JESSE FREIRE AGRO-COMERCIAL S/A

MATRIZ: Rua Teoténio Freire. 283

NATAL — RIO GRANDE DO NORTE
FILIAL : Rua Alfredo Fernandes. 4
MOSSORO—RN
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ALGODAO

Crise dos maquinistas: o
mercado foge ao controle

O mercado para o algodao beneficiado
comporta-se de maneira inesperada, em parte
fruto da manobra das industrias de fiacdo. Os
bons precos ndo foram aproveitados. Mas houve
quem vendeu a tempo e escapou da crise.

E aconteceu o que os obser-
vacdores mais chagados a proble-
matica do algodao temiam: a agi-
tacdo dos pregos no segundo se-
mestre do ano passado nao pode-
ria ter um bom desfecho. Em am-
pla reportagem sobre o assunto
(veja RN-ECONOMICO n° 75. de
agosto de 1976) esta revista, na-
quela oportunidade, registrava a
opinido de véaros técnicos enfocan-
do esse aspecto e um deles, Wal-
ter Lopes, Coordenador Especial
da Secretaria de Agricultura, ma-
nifestava claramente a sua apreen-
sao pelos piques de pregos do al-
godao. Naquela época, -curiosa-
mente, a apreensao geral era com
respeito aos precos altos e a safra
pequena. Contudo,numa evidén-
cia de que o comportamento do
mercado do algodao ainda & o
mais imprevisivel de todos os pro-
dutos agricolas brasileiros, nem
bem se passou um ano e se veri-
ficaram distor¢cdes surpreendentes,
entre elas a de que, apdés uma
grita generalizada das indstrias téx-
teis, com respeito aos pregos e a
exiguidade do algodao para com-
pra, passa a se configurar um
quadro de estoque sem saida, nos
patios das usinas beneficiadoras.

A esta altura, & fatal o prejui-
zo dos maquinistas. Os produtores
dessa vez conseguiram aproveitar
parte dos bons precos beneficia-
dos por um pormenor que sem-
pre os prejudicou: a necessidade
de vender imediatamente, ja
quando os precgos atingiam o pi-
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que e, naturalmente, teriam de,
dali por diante, obedecerem a
uma lei inversa. Os maquinistas
decidiram aguardar e foram per-
dendo todas as oportunidades até
se verem diante de um duplo di-
lema: baixos pregos e falta de
mercado.

EXEMPLO DE UM PREJUIZO
— O exemplo béasico da situagdo
atual dos maquinistas pode ser
dado com a Algodoeira Seridd,
com usina de beneficiamento em
Caicé, cujo grupo também & pro-

prietario da Algodoeira Torres, de
Currais Novos. Quem tem na ca-
beca todos os numeros da situa-
¢do é o contador da Algodoeira
Serid6, Wandir Rocha.

No inicio de margo ele desfila-
va para o RN-ECONOMICO os
seguintes nimeros:

— Temos em estoque 750 to-
neladas de algoddao — 600 do
Seridé e 150 do 32/34, que & o
Sertdao, mais dificil do que o Ma-
ta, para vender, pois & de fibra
intermediaria e nao estd sujeito a
adaptacdes. Pois bem: nossas
compras foram de 4 milhdes de
quilos de caro¢o de algodao, na
Gltima safra. Cerca de 1 milhao e
200 mil quilos de algodao em
pluma. Desse total conseguimos
vender apenas 350 toneladas. Isto
é: em torno de um terco. E isto
& muito pouco.

Sempre fiel aos ntmeros, Va-
dir Rocha d& novas pinceladas,
de maneira objetiva, para comple-
tar o quadro da situagdo da Algo-
doeira Seridé:

— Tomando como termo o
preco de 11 cruzeiros por quilo
do algodao comprado ao produ-
tor, temos que foram investidos
cerca de 42 milhdes de cruzeiros.

Kleber Bezerra: Quem nio pagar ao Banco do Brasli no prazo, nlio teré
financiamentos. '



E s6 logramos comercializar 11
milhées. Ora, uma empresa como
a nossa, que tem um patriménio
liquido em torno de 12 milhGes
de cruzeiros, vé-se na contigéncia
de aplicar 42 milhées e s6 obter
o retorno de 12. E isso sem con-
tar as despesas com beneficiamen-
to do algodao em carogo. Como
se pode entender facilmente, &
uma situagdo bastante dificil para
qualquer empresa. Na realidade,
a usina de beneficiamento de al-
godao tem uma situagdo comple-
tamente diferente de qualquer ou-
tra. Simplesmente, como se deduz
pelo exemplo dado, precisa de
capital de giro num montante trés
vezes superior ao normal.

Conclui, entdao, que somos
obrigados a recorrer ao dinheiro
de terceiros.”

A Algodoeira Serid6, para a-
menizar a situagdo seria necessério
que lhe fosse concedido um
maior prazo para pagamento do
EGF — sigla para qualificar um ti-
po de empréstimo concedido pelo
Governo Federal — aumento da
cotagdo do prego do quilo financi-
ado com efeito retroativo e insen-
¢ao do ICM, para estimular a ex-
portagao.

As reivindicagbes da Seridd
tém ‘base no processo adotado
para a concessdo do EGF. Quan-
do esse empréstimo é concedido,
é fixado logo o prego do quilo do
algodao para a préxima safra. As-
sim, por exemplo, para a safra
76/717, foi fixado o prego do qui-
lo do algoddo em 12 cruzeiros.

— Ocorre — salienta o conta-
dor da Algodoeira Serid6 — que
o preco real da safra foi em torno
de 40 cruzeiros o quilo. Logo, o
financiamento foi feito com base
num prego irreal.

Para a safra 77/78, o EGF
foi feito incluindo um aumento de
71% por quilo, o que, ainda as-
sim, ndo atinje a compatibilizagdo
com o pre¢o real, pois esse au-
mento & calculado sobre os 12
cruzeiros/quilo. O que os maqui-
nistas estdo querendo & o aumen-
to de 71% j& vigorando para a
safra 76/78, o que entendem po-
de provocar um possivel realismo
com a cotagao real.

O maior prazo para resgatar o
empréstimo do Governo Federal
estd na razao de que, nao conse-
guindo recursos suficientes para
cumprir o ciclo de 120 dias, terdo

<
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os maquinistas de perder o algo-
dao depositado no Cibrazem, co-
mo garantia e por um prego bas-
tante inferior a0 do mercado.

E a insengdao do ICM & para
dar condigées de competitividade
de pregco no mercado de exporta-
¢ao, num momento em que vao
entrar na concorréncia as safras
de Sao Paulo e Goiés.

O PREJUIZO — Kléber Bezer-
ra, do Grupo Theodorico Bezerra,
& outro desalentado com a situa-
¢do. O Grupo & um dos mais tra-
dicionais beneficiadores de algo-

dao do Estado e também atraves-
sa uma situacdo semelhante & da
Algodoeira Seridé.

— Num momento como esse
— disse Kléber Bezerra ao RN-
ECONOMICO — todo mundo j&
teve prejuizo.

Numa exposicao linear, ele a-
ponta as dificuldades surgidas com
o Banco do Brasil em virtude da
impossibilidade de cumprir os pra-
zos de pagamento.

— E quem nado pagar ao
Banco do Brasil dentro do prazo
nao pode esperar mais financia-

ESTAO CHEGANDO
AS NOVAS
ESCAVADEIRAS

Ja estao a caminho do Brasil os mais no-
vos langcamentos da CATERPILLAR — as escava-
deiras hidraulicas modelos 225 e 235.

NATAL R.G do Norte
Trav. das Donzelas, 311

Tanto uma quanto outra tém sistema hidraulico de
fluxo variavel, bastante superior ao sistema de fluxo fixo
das escavadeiras normalmente encontradas no mercado. Os
motores sao de fabricagdo prépria da CATERPILLAR __ co-
mo sempre acontence em todo equipamento nosso.

Maiores informagoes na
MARCOSA S.A.
MAOQUINAS E EQUIPAMENTOS

FORTALEZA — Ceara
Rua Castro e Silva, 294/3

CATERPILLAR BRASIL S. A.

J.PESSOA - Paraiba
BR-101,n°235D.|
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mentos — afirmou.

E ha o problema também com
os fornecedores, entre outras obri-
gagoes.

A tradicional posicdo de Kleé-
ber Bezerra no setor, a sua expe-
riéncia e conhecimento do merca-
do s6 lhe permitem saber que na-
da pode entender sobre as surpre-
sas do algodao, tirando-lhe todo
animo para qualquer tipo de pre-
visio para o futuro, a ponto de
responder assim a uma pergunta:

— Se eu pudesse advinhar o
futuro do mercado do algodao jo-
gava na loteria esportiva.

Contendo, logo a seguir, a
impaciéncia, diz:

— Acho que o comportamento
dos precos do algoddao no merca-
do nao dependem de ninguém.
Tudo muda de repente. Quem
esperava de uma hora para outra
essa siibita modificagao? Pode até
ficar estavel, de repente.

Com outros maquinistas do
Estado, Kléber encampa as reivin-
dicagbes que foram feitas através
do Sindicato das Algodoeiras do
Ceara e apoiadas, no Rio Grande
do Norte, pelo Governador Tarci-
sio Maia, com quem mantiveram
uma reunido no Palacio Potengi.
Em suas declaragées ndao apontou
causas definidas para a atual si-
tuacdo do algoddo em relagédo as
usinas de beneficiamento.

No entanto, outros maquinis-
tas viram a reviravolta dos pregos
como uma manobra das indistrias
de fiagdo e tecelagem do pais,
que ‘“‘se retrairem no momento do
lancamento da safra, esperando
que o mercado fosse saturado,
forcando dessa maneira a baixa.”

ONDE NAO HA PROBLE-
MA — Como em termos de al-
godao tudo & surpresa, h& casos
onde as prOprias regras e normas
sequem uma equacgdo diferente. E
o caso da Algodoeira Inharé.

Com apenas um ano no ramo
de beneficiamento de algodao,
com uma usina em Santa Cruz, a
Inharé, de propriedade do ex-se-
cretario da Fazenda Omar Dantas
e do empresario Francisco Medei-
ros Sobrinho, atravessa uma situa-
¢do que pode ser considerada cé-
moda, em meio ao murmirio de
lamentagdes gerais. Pelas explica-
¢6es de Omar Dantas — embora
ele faca questdao de parecer muito
ponderado, naturalmente por nao
querer correr o risco de resvalar
pelo cabotinismo ou assim ser in-
terpretado pelos que compdem o
setor — a sua empresa escapou
da crise geral exatamente pela sua
falta de experiéncia.

E explicou:

— Ora, somos novos no ra-
mo. Quando, vimos os pregos ra-
zodveis, vendemos logo, ndo qui-

RECOMAPE TEM TUDO,ABSOLUTAM ENTE
TUDO PARA SEU ESCRITORIO

Magquinas
“PRECISA”

Maquinas de
escrever “"REMINGTON"

MATRIZ: — Rua Dr. Barata, 242
FILIAL: — Praca Augusto Severo, 91
FONES: — 222-1467 - 222-4208

FILIAL EM MOSSORO:
Pca. Vigério Antonio Joaquim, 99
MOSSORO — RN — FONE: 8935
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Omar Dantas: Situagdo comoda,
em meio aos lamentos.

semos — e nem podiamos — es-
perar por outros tempos. E com-
pramos também pelo preco que
todos os maquinistas compraram,
quando o quilo do algodao em
rama girou em torno de 10 e 11
cruzeiros. Ou seja: o preco médio
de 10,80.

Ponderando sempre nao estar
querendo contar vantagem, mas
expressando a realidade de uma
situacdo, Omar Dantas afirma nao
haver problema atualmente com a
Algodoeira Inharé. E generaliza:

— Alias, para quem tem algo-
dao Serid6 nao ha problemas. A-
gora, para os estoques de Mata,
geralmente a situagcdo nao é boa
porque hé ai pela frente as safras
de Goiés e Sao Paulo.

A Inharé, segundo informa
Omar Dantas, tem em estoques,
no momento, 166 toneladas de
algodao Serid6. Ele ndo vé exta-
mente como uma distor¢do o pro-
blema do aumento do prego.

— O que ocorreu — declarou
— & que por muito tempo o al-
godao esteve por um prego muito
baixo. Nao houve um acompa-
nhamento evolutivo. E, quando o
preco subiu, foi de vez.

Omar Dantas, talvez mais do
que a elevagdo do prego do algo-
dao, vé a retragao normal do cré-
dito e o encolhimento nas com-
pras das indastrias de fiagago como
dois elementos de peso na crise
dos. maquinistas, pois o problema
da comercializagdgo em si &, para
ele, de outra érbita, escapando ao
controle de todos eles. Enfatiza,
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no entanto, que a sua tranquilida-
de como empresério protegido da
crise por uma série de fatores —
certamente um deles, a sua pré-
pria intuicdo para vender no mo-
mento ideal — ndao o impede de
participar do movimento dos seus
companheiros, por solidariedade
de classe e desejo de ajudar. D&
como prova a sua movimentagao
e, inclusive, a participagdo nas
reunides em busca de uma solu-
¢ao geral. Acha, mesmo assim,
que “ndo h& muito problema para
quem tem o algodao Seridé.”

— E um problema sé de tem-

po.

FORA DO CICLO — Outra
grande algodoeira do Estado, a
Sao Miguel, também nao foi atin-
gida pela crise, segundo afirmou
ao RN-ECONOMICO o seu Dire-
tor-Presidente, Charles Gray Bir-
ch.

— Para nés nao houve qual-
quer reflexo, pois compramos o
algodao para uso préprio. Inde-
pendente do mercado, o nosso
fornecimento é fixado em 1.500
fardos. Assim, de certo modo, so-
mos uns privilegiados no setor. —
afirmou.

Charles Birch, todavia, acha
que & perfeitamente justa a posi-
¢do dos demais maquinistas e vé
as suas reivindicagbes como corre-

tas. .
— Eles tém de ter condigdes

para pagar aos produtores.

A interpretagao da situagao
dos maquinistas deixa a conclusao
de que, conforme afirmou um dos
especialistas do setor, o “mer-
cado fugiu inteiramente do contro-
le. “No momento em que se es-
perava um pre¢o adequado para
a venda do algodao beneficiado,
o mercado se retraiu violentamen-
te e a entrada de novas safras fi-
cou funcionando como novo ele-
mento de pressdo nos pregos. A
entaladela foi maior para os ma-
quinistas pelo fato de, no relacio-
namento com os produtores, te-
rem de arcar também com as
despesas de ICM, por ocuparem
a figura do “pagador substituto”.

S6 h& mesmo uma saida —
como diz Kléber Bezerra: esperar
as provid@ncias oficiais, porque o
prejufzo ja é real, embora existam
casos raros de otimistas bem su-
cedidos, como Omar Dantas e
sua Algodoeira Inharé.

RN ECONOMICO

CHARLES
BIRCH: S3o
Miguel sem
reflexos,
privilegiada
no setor.

~ DISTRIBUIDORES DE
MAQUINAS E EQUIPAMENTOS
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CONSTRUCAO CIVIL.

GUINCHO GLB - 3T
— Capacidade  para
pesos de até 4.000 Kg.
Acionamento por ala-
vanca manual.

BETONEIRA MANUAL
— Motor elétrico de 3HP.
Base de giro sobre
rolamentos. Equipada
com rodas de ferro ou
pneumaticas.
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Av. Rio Branco 185 - Tel PABX 222-2056

Natal - Rio Grande do Norte -
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SALHA S.A.

A Viabilidade da Mamona

Hoje, mais do que nunca,
estd patenteada a viabilidade
econdmica de qualquer empresa
que se dedique & industrializa-
¢do da mamona, ji que atualmente
se trata de um produto estraté-
gico que forma, com a cana de agi-
car, opgdes para substituir o petro-
léo: se da cana se pode produzir
o alcool anidro que chegard até
a substituir a gasolina, na propul-
sio de motores automobilisticos,
da mamona se extrai lubrificantes,
anti-corrosivos, e 6leos resistentes
as baixas e as altas temperaturas.

E por isto que atualmente o
projeto da Salha S.A. Indistria
e Comércio de Oleos é um dos
mais importantes, dentre quantos
se implantam no Rio Grande do
Norte, comincentivos da SUDENE,
através do FINOR — Fundo de
Investimentos do Nordeste.

Até o préximo mes de julho,
a fabrica de 6leos de mamona do
Grupo Salha comega a funcionar.
Enquanto se complementa a cons-

trugdo de obras fisicas e se ins-
tala a maquinaria recem chegada
a Natal, trata-se de um dos pontos
mais importantes para o funcio-
namento da indistria, tdo primor-
dial quanto o préprio aparato tec-
nolégico para a transformagio da
semente em Oleo: a fundagio de
culturas de mamona (ou carrapa-
teira, como a planta é também
conhecida no Rio Grande do Norte)
que por si representa também
uma opg¢io para o agricultor e
suas terras enxarcadas com outros
tipos de culturas sazonais: a
SALHA S.A. vai precisar de 30
milhdes de quilos de sementes
de mamona, para a sua producgio
de Sleos em um ano, e por isto
estd incentivando o plantio indis-
criminado, em todo o Estado,
além de ela prépria possuir a sua
plantagdo, jd iniciada no municipio
de Pureza em terras do grupo
e em terras da Empresa Santa
Isabel, de um dos sécios da firma.

Recentemente o  professor

Genario Alves Fonseca passou
a integrar a dire¢io do Grupo Salha
e este fato, aliado ao advento do
FINOR, impulsionou o processo
de implantagio da inddstria.
Vencidas as dificuldades decor-
rentes da captagio de recursos,
através dos Artigos 34/18, foi
possivel ao projeto adotar uma
nova sistemitica de andamento,
gragas a concessio e liberagdo
de recursos sempre nas horas
necessarias.

— “Porém o mais importante
em tudo isto’”” — diz o Grupo diri-
gente da Salha — ‘‘tem sido a
orientac¢do e a vontade de desenvol-
ver o Nordeste, sempre existentes
no pessoal da SUDENE, seja no
escritério regional de Natal, seja
no DIN — Departamento Indus-

trial — e na prépria superinten-
déncia do 6rgdo: 14, todos estdo
sempre prontos a incentivar,

a colabora:. a equacionar todos
os problemas naturais na insia-
lagio de uma inddstria do porte



da nossa, que além de ir produzir
6leos de dois tipos e tortas para
adubo e ragio, terd que montar
um servico de pesquisa e fomentar
a plantagio da mamona, para poder
ter a matéria prima indispensdvel”’

Por tudo isto, pode-se
dizer que o empreendimento
da SALHA estd complemente

vitorioso, nio apenas pela luta
desenvolvida pela sua diretoria,
como pelo total apoio recebido da
SUDENE, do Banco do Nordeste,
do Banco de Desenvolvimento
do Estado e do Banco do Rio
Grande do Norte. E, enfim, de to-

SALHA S/A. — INDUSTRIA
E COMERCIO DE OLEOS, com-
» pra, pelo melkor prego, qualquer
quantidade.

Para melhor lhe orientar,
SALHA S/A lhc propicia resumo
descritivo da Mamona.

DISCRIMINACAO DA PLANTA

O sistema radicular da mamo-
neira é muito desenvolvido, de
raizes fistuladas, ocupando um
citbo de terra razoavel.

Quanto ao porte, podemos
encontrar mamoneiras de trés
tipos: Alto, Médio e Ando. Este
éltimo deve ser preferido para cul-
tura, em virtude da facilidade
da colheita. Entretanto, haverd
dreas que deverdo ser plantadas
com tipos altos ou médios, quando
a produgdo compensar uma des
pesa maior da colheita.

As folhas variam de tamanho,
podendo sua largura medir de
12 a 65 centimetros.

As Infrutescéncias variam em
comprimento, podendo atingir
10 a 80 centimetros.

A inflorescéncia se divide em
dois grupos distintos: PRINCIPAL
e SECUNDARIO. Em geral os
principais sdo maiores que Os
secunddrios.

CLIMA — O Rio Grande do Norte
tem um clima préprio ao desenvol-
vimento da mamona, destacando-
se entretanto, as dreas do litoral,
agreste, serrana e Chapada do
Apodi, por ser a mamoneira uma
planta de clima tropical, quente.
SOLO — Sdo indicados os solos
aluvionais, os areno argiloso-
humoso, o areno-argiloso-cal-
cdreo. Nos solos pobres, é impres-
cindivel, a adubagdo, pois a mamo-
neira é muito exigente e exgo-
tante.

dos que tomam conhecimento
do projeto e se empolgam com a
sua grandiosidade.

O projeto da fabrica de dleos
de SALHA S.A. tera investimentos
globais de Cr$ 64 milhdes na parte
industrial e mais Cr$ 30 milhdes,
na parte agricola, para o plantio
de 10.000 hectares de mamona
em terras proprias. Quando come-
car a funcionar, a fibrica ird que-
brar 120 toneladas didrias de se-
mente de mamona, para conseguir
cerca de S0 toneladas de odleos.
Inicialmente serdo  utilizadas
sementes adquiridas na Babhia,

Pernambuco, Paraiba e no préprio
Rio Grande do Norte e ji4 agora as
compras estio se efetivando.
E porque a empresa compra qual-
quer quantidade de sementes, €
comum a presenga de homens,
mulheres e até criangas, ds portas
da fébrica, a margem da BR—101,
préximo a Eduardo Gomes, por-
tando sacos com mamona.

de SALHA S.A., é composto
por Nagib Assad Salha, Professor
Gendrio Fonseca, Fuad Assad
Salha, Hossan Assad Salha e Naby
Assad Salha.

PREPARO DO SOLO — Deve ser
0 mais cuidadoso possivel, por
quanto as raizes sdo longas, pene-
trando no solo, tanto em pro-
Jundidade como em extensdo.
ADUBACAO — A mamoneira
€ uma planta exigente e¢ esgotante,
dai se recomendar o seu plantio
em terrenos ricos, ou cultiva-
la em dreas pobres, mas com a
prdtica da adubagdo.

A adubagio orgdnica, estrume
de curral, é recomenddvel como
suprimento de Nitrogenio, porem
deve ser complementada com o
fosforo e o potassio, através do
adubo quimico.

Dai a necessidade do emprego
de uma férmula completa em NPK,
de acordo com a analise do solo,
que poderd ser conseguida pelo
agricultor, com a ajuda dos agrono
mos existentes em seus municipios
PLANTIO — O Plantio deve ser
feito durante os meses de Margo
e Abril, periodo em que o inverno
estd firmado. Quanto ao espaga-
mento aconselhamos:

Variedade Porte Alto - 3,00 x 2,50m

Variedade Porte Médio - 2,50
x2,00m
Variedade Porte Ando - 1,00
x 1,00m

Marcada a drea, abertas as covas,
coloca-se 2 a 3 sementes, pois é
preferivel fazer o desbaste poste-
rior, do que um replante. A quanti-
dade de sementes por hectare
varia de 4 a 8 quilos, dependendo
da variedade, espagamento e poder
germinativo.

TRATOS CULTURAIS Nos
primeiros periodos de vegetagdo
das mamoneiras, deve-se ter o
cuidado de evitar o desenvolvi-
mento de ervas daninhas, que po-
derdo prejudicar a planta. Usam-se
cultivadores a tragio animal,
que com rapidez limpam uma boa
drea do terreno.

Quando as plantas atingirem 0,30
a 0.40m de altura, deve-se proce-
der o desbaste, deixando-se
apenas uma planta, mais desen-
volvida, por cova.

COLHEITA — Obtem-se a primei-
ra colheita apds 150 a 210 dias do
nascimento das plantas.

Ela deve ser iniciada quando
estiverem maduras as capsulas
inferiores dos cachos, para as
variedades que debulham no pé.
Para as variedades que ndo debu-
lham do pé, pode-se esperar até
o completo  amadurecimento.
Os cachos devem ser colhidos
a medida que vdo amadurecendo.
Deverdo ser guardados em gal-
pdes, para secar @ sombra, até
o0 momento de serem debulhados.
PRODUCAO — Para as mamo-
neiras dos tipos alto e médio,
a produgdo no I° ano varia entre
800 a 1.500Kg. de bagas por hec-
tare.

Para a mamoneira ando a produ-
¢do média varia entre 1.000 a
1.200K g. por hectare.
ACONDICIONAMENTO — Uma
vez limpas as sementes, deve-se
proceder o ensacamento e arma:
zenamento, em lugar séco e venti
lado.




FISCO

Maquina fiscal supera a
previsdo de arrecadacdo

A magquina fiscal montada pela Secretaria da
Fazenda superou as previsbes de arrecadac3do
pela primeira vez. Mesmo com a ligeira recess3o
no comércio, no segundo semestre de

1976, mesmo com o periodo eleitoral pelo meio,
a arrecadacdo do ICM apresentou marcas

nunca alcancadas antes.

No Nordeste, sempre que se
inicia o periodo de uma nova admi-
nistragdo estadual, a primeira
providéncia ¢ procurar azeitar a
maquina do fisco. Apertos, rea-
justes, mudangas de pegas fazem
a maquina melhorar o funcio-
namento por algum tempo na pro-
dugio de recursos financeiros atra-
vés da arrecadagio de impostos.
Com o tempo, porém, a maquina
volta a perder o ritmo, a falta de
assisténcia provoca a volta dos
antigos defeitos, as pecas desgas-
tam-se de novo por deficiéncia
de regulagens e 14 de novo a Recei-
ta Tributdaria estadual mostra-se
insuficiente e incompativel com o
potencial de circulagio de rique-
zas e atividades econémicas
em geral.

No Rio Grande do Norte esta
ocorrendo uma excegio dessa
regra.

Ja no meio do mandato do go-
vernador Tarcisio Maia o trabalho
de retifica realizado em todos os
mecanismos fiscais do Estado tem
permitido nio s6 um desempenho
constante como, em virtude mesmo
do ritmo imprimido, uma compul-
séria dinamizagdio e ampliagdo
dos seus tenticulos. Ao mesmo
tempo, compreendendo que a
reciclagem da mdquina fiscal poti-
guar nio foi um simples ajuste de
momento, o contribuinte, de prin-
cipio assustado, sentiu ser o melhor
caminho aceitar uma convivén-
cia pacifica — e duradoura.

A tradu¢io numérica dessa
atuacdo é: em aumento Relativo
Real, o Rio Grande do Norte ocu-
pou a décima posi¢do em 1974,
a oitava em 1975 e a terceira em
todo o pais em arrecadagio de ICM
no ano passado, o que criou uma
situacdo praticamente inédita: o
total arrecadado — Cr$66 milhdes

— foi superior a previsao, que era
a de Cr$ 59 milhées, dando folga
suficiente para que o Estado pudes-
se suportar o aumento bem subs-
tancial concedido ao funcionalismo
publico no ano passado, com total

garantia de pagamento rigoro-
samente dentro do prazo.
FIM DA INERCIA — ‘‘Pri-

meiro, tirar a maquina da inércia;
depois, azeita-la e, dai, procurar
um relacionamento melhor com
o préprio contribuinte’’.

E assim que o Secretirio
Artur Nunes explica os prin-
cipios da mecédnica que utilizou
para reajustar toda a mdquina fis-
cal do Estado. Hoje, ele lembra que
nao foi um trabalho ficil, certa-
mente ainda recordando os pri-
meiros impactos provocados pela
acdo reguladora. Reagdes impac-
tuais que se fizeram sentir interna
e externamente.

— Porque — afirmou o Secretd-
rio da Fazenda ao RN—ECONO-
MICO — foi necessario, primeira-

Artur Nunes: Saneando internamente, azeitando a maquina arrecadadora

e se relacionando com o contribuinte.



mente, sanear  internamente
para, depois, partir em busca do
relacionamento com o contribuinte.
Havia muita deficiéncia.

Ele, diante dos bons resultados
obtidos, sempre procura explicd-
los de maneira objetiva e, agora,
passada a fase mais delicada do
trabalho de ajustamento, focaliza
certos aspectos praticos da situa-
¢do surgida apds o acionamento de
todo o mecanismo. Naturalmente,
os nimeros sio os meios mais
adequados para situar os resul-
tados — e nimeros nio lhe faltam.
E, embora os nimeros sejam sem-
pre passiveis de apresentar uma
falsa realidade, hd alguns de fécil
compreensio e incontestdvel signi-
ficado.

O percentual do incremento
nominal do ICM, por exemplo,
é um dado bastante indicativo da
evolugio de funcionamento da ma-
quina fiscal a partir do momento
em que entrou em processo de
ajustamento. Tem-se na revelagdo
do quadro que, em margo do ano
passado chegou-se a registrar um
incremento de até 100,94% em
relagdo ao periodo anterior, num
panorama onde as marcas s3o
sempre expressivas e apresentam
uma ligeira redugio apenas duran-
te o periodo eleitoral, no ano pas-
sado, época normal de afrouxa-
mento no ritmo da mdquina fiscal
afroxamento que atinge, segundo
expressio de Artur Nunes, tanto
“‘0 contribuinte do MDB como da
Arena’’.

E nao poderia haver discri-
minag¢des partiddria, posto que a
maquina fiscal é alimentada por
dados fornecidos por computadores
numa relagdo de maquina 4 maqui-
na, sem injungées pessoais.

A COMPREENSAO — E &,
paradoxalmente, essa frieza na
agdo que resulta em justica fiscal
provocando, em resposta, a com-
preensdo do contribuinte de que
estd sendo tratado com equidade
— e vigildncia. Sugere o Secretdrio
da Fazenda que a inércia anterior
dava margem e brechas, num pro-
cesso normal — em situag¢do seme-
lhante — de estimulo 4 fuga as
obrigagoes.

Essa interagao é, de certo mo-
do, responsdvel também por um
processo de compreensio da parte
do préprio Estado em relagio as di-
ficuldades do contribuinte. Outro

RN—ECONOMICO

parodoxo: a eficiéncia da mdquina
gera dispositivos de tolerincia, po-
rém bem distantes do paternalis-
mo. Um desses dispositivos é o
programa de financiamento as
empresas para pagamento de ICM,
acionado através do Banco do Rio
Grande do Norte e que, até agora,
proporcionou recursos da ordem de
Cr$ 8 milhdes.

O programa surgiu num mo-
mento delicado para as empresas,
principalmente no ramo de eletro-
domésticos, devido a recessio ex-
perimentada a partir do segundo
semestre do ano passado com a
redugdo dos prazos nos planos de
crédtio ao consumidor.

— Alids — explica o Secretd-
rio da Fazenda — a recessio expe-
rimentada no comércio durante a-
quele periodo também afetou, de
alguma forma, o percentual de
arrecadacio.

Isto é: mesmo no embrido da
crise, ou recessio emergencial,
ainda houve o superavit na arreca-
dagdo global em relagio as previ-
sdes. A explicagdo nessa aparente
contradic¢do é dada por Artur Nunes
ao abordar os excelentes precos ob-
tidos pelo algoddo no ano passado.

— Os produtores realmente
conseguiram aproveitar o momento
bom dos pregos, vendendo a safra
aos maquinistas. Estes, sim, é que
terminaram atingidos pelo proble-
ma da saturac¢io do mercado e pe-
las manobras das inddstrias vi-
sando conter os pregos — disse.

Todavia, é preciso fazer outra
comparacgio para, dela, extrair-se
uma conclusdo ainda mais positi-
va da vitalidade do processo de ar-
recadagio tributdria, no momento,
no Rio Grande do Norte: o periodo
de recessio nas vendas no ano pas-

Nés sempre acreditamos na
especializagio.

E por isso que nos sentimos 2
vontaae para oferecer os nossos
SErvigos a vecé ¢ 20 seu
Mercede 2.

Veiacomoa} DIVEMO
pode ajudar os negocios a correrem
melhor paravocé.

Vamos poder escolher juntos o
vefculo mais adequado para o tipo
¢ a quantidade de carga que voce
pretende transportar.

E depois, quando voce jd tiver
o seu Mercedes-Benz, vai conhecer  seu Mercedes-Benz, converse

continue sempre com a sua alta
qualidade de fabncagio. Em outras
palavras, com a sua longa ¢
econdmica vida util.

Antes e depois de comprar o

Assimy do voce precisar de
um vefculo &%lta qualidade para
transporte de carga ou de
passageiros, vai encontrar aqui, a sua
disposi¢io, uma equipe de especia-
listas, preparada para assessori-lo
em todos os detalhes na escolha de
um caminho ou de um 6nibus.

0s servigos da nossa assisténcia
técnica, feita por mecinicos
treinados na prépria fsbrica, que
trabalham com terramental ade-
quado ¢ s6 utilizam pecas genuinas.

Nés lhe oferecemos todas as
condi¢des para que o seu caminhio
ou énibus Mercedes-Benz

conosco. Além dos bons servigos,
n6s lhe oferecemos também a nossa
tradicional

Mercedes-Benz

DIVEMO S|A Distribuldora Potiguar de Veiculos e Motores

Matriz: Rua Teoténio Freire, 218 Fones: 222-0168 — 222-2822 NATAL-RN
Filial: Rua Cel Gurgei, 372 Fone: 8367 MOSSORO-RN




sado coincidiu com a época das
eleigdes, significando uma redugao
em torno de 40% do potencial ar-
recadador. E facilmente deduzivel
dai o quanto a situagio ndo poderia
estar caso ndo tivessem se verifica-
do esses dois fatores.

MENTALIDADE — Evidente-
mente, nem sempre o relaciona-
mento entre a maquina fiscal e o
contribuinte é harmonioso. A me-
lhoria do seu funcionamento tem
implicado na detec¢do dos contri-
buintes menos pontuais. Para es-
tes, nao houve mais folga, por-
que a Secretaria da Fazenda, ao
contrario de antigamente, passou
ao processo de execugio da divida
quando esgotadas todas as medi-
das de contemporiza¢do. Essas me-
didas compreendem o envio de
uma carta dando um prazo de
30 dias para realizagio de uma
composi¢io — geralmente parce-
lamento e a concessdo de um prazo
de até 60 meses para a liqui-
dacdo da divida. S6 quando todo es-
se sistema falha € que a Secretaria
da Fazenda recorre a execugio — e
essa solugdo ja foi posta em pratica
cerca de 400 vezes, no periodo da
atual administragéo.

— Mas € inegdvel — acentua
Artur Nunes — que a mentali-
dade do contribuinte € outra. Muita
gente sonegava anteriormente por-
que ndo havia meios eficazes de
localizar a fraude. Quando o me-
canismo melhorou, essa situacdo
também acabou.

O que nao significa propria-
mente o fim do contribuinte re-
lapso.

— H4 — completa o Secretario
da Fazenda — uma categoria que
nio tem jeito. Principalmente no
setor atacadista, onde ha um pro-
cesso de intermediacdo dificil de
fiscalizar: a mercadoria sai do in-
termedidrio para o pequeno fei-
rante e assim por diante. No centro
da cidade hd uma ruazinha que
chamamos de rua da Alfindega
porque o pessoal — o volante, com
pequenos negdcios implantados e
de duragio passageira — dificil-
mente paga imposto. Agora, o lojis-
ta, o industrial e 0 comércio em
geral nao ddo trabalho e cumprem
com as obrigagdes fiscais.

O HOMEM NA MAQUINA —
Mas o fato elementar é que ja-
mais a mdquina fiscal poderia ter
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um desempenho eficiente sem a
participa¢do do elemento humano.
E esse foi justamente um dos fato-
res de equacionamento mais deli-
cado por comportar numa série
de implica¢des. Segundo revela o
Secretario da Fazenda, quando ele
assumiu, um fiscal ganhava em
média entre Cr$ 600,00 e 1.200,
podendo chegar de Cr$ 1.300 a
2.500,00, com o acréscimo da pro-
dutividade. Hoje a média é de Cr$
3.900,00, podendo chegar a Cr$
9.800,00 com a produtividade. De
outro lado, se o processo de intro-
dugdo de novas normas e de aper-
feicoamento do pessoal melhorou
qualitativamente o desempenho
funcional — conquanto essa média
ndo tivesse sido bem interpretada
no inicio pelos funcionarios mais a-
comodados — ndo houve ainda au-
mento quantitativo do quadro. Pelo
contrdrio: diminuiu — era 610 e
estd em 530. A reducdo deve-se a
aposentadorias normais ou sim-
plesmente demissoes.

— No fim de julho € que va-
mos pensar em promover um con-
curso para a admissdo de novos
funciondrios — disse Artur Nunes.

Contudo, num quadro como es-
se surge, automaticamente, a di-
vida quanto a duracgdo. E aquela
questao do aperfeigoamento ciclico,
comum no Nordeste, a ponto de
ser quase uma norma um Estado
pequeno — como recentemente
Sergipe e o Piaui — despontarem
nas cabeceiras da arrecadagio do
ICM com elevados percentuais.
O proprio Artur Nunes explica
esse aparente fendmeno com a ati-
vagdo, em cada novo governo, da
maquina fiscal anteriormente em
estado de inércia quase comum em
cada término de uma administra-
cao.

O Rio Grande do Norte corre es-
se risco ? A situagio atual é apenas
uma fase comum do ciclo?

Pelas declaragées do tranquilo
Secretario da Fazenda do Governo
Tarcisio Maia nado parece haver es-
se perigo. Porque, pelas suas pala-
vras, o trabalho de constante ajus-
tamento da maquina fiscal nao foi
concluido e obedece, além disso, a
um processo dinimico, sempre em
busca de aperfeicoamento.

— Agora — afirmou — ¢é apri-
morar o que foi feito.

Esse aprimoramento sera per-
seguido com a execugao de um pro-

jeto ja em fase de elaboragao desti-
nado a uma remodelagdo completa
da estrutura material da Secreta-
ria da Fazenda e que tera um custo
de Cr$ 30 milhées. Os recursos fi-
nanceiros serao fornecidos, a fundo
perdido, pelo Ministério da Fazen-
da que, jd em 1977, estara liberan-
do a parcela de Cr$ 9 milhées.

A GARANTIA — O desempe-
nho do setor fazendario do Estado,
traduzido na redugiao do deficit
orcamentirio e na contengao da
divida, com o refor¢o da melhoria
da arrecadacdo dos impostos, deve
muito também ao rigor e parcimd-
nia das despesas implatados pelo
Governador Tarcisio Maia. Em to-
do o esquema financeiro as prio-
ridades bdsicas tém sido o paga-
mento de pessoal — que pdde ser
mantido em dia quando do impacto
do aumento com os recursos do ex-
cesso de arrecadagdo e continuara
sendo mantido em dia por todo este
Governo — e a redugio da divida
do Rio Grande do Norte.

A filosofia basica € contengao.
O sucesso da maquina arrecadado-
ra nao influi nessa diretriz. Talvez
até com constrangimento, os pla-
nos de realizagbes das diversas se-
cretarias sdo sistefnaticamente re-
duzidos com vistas a um enquadra-
mento dentro da realidade financei-
ra do Estado e é por esse prisma,
inclusive, que sera abordado o
aumento do funcionalismo publico,
segundo se depreende das palavras
do Secretario da Fazenda.

H4 no setor financeiro do Esta-
do um sentimento de seguranca e,
sobretudo, de que os setores mais
delicados estio sob controle.

— Griéfica
RN—ECONOMICO

1'%

Dez anos na frente!
Rua Dr. Jose Gongalves, 687 )

a cem metros da Av. Salgado Filho
\_ Telefone: 222-0706 e 222-4455

RN—ECONOMICO



Os dificeis
caminhos
da Agricultura no RN

O ano de 1977 entra na reta final do seu
primeiro trimestre sem que quase nada de
positivo tenha sido colhido, a partir da
planificacdo levada a efeito em 1976, com
relacdo 3 Agricultura no Rio Grande do Norte.
De resto, com relacdo a todo o setor primario do
Estado, pois também a Pecuéria ndo
experimentou maiores alentos no ano que passou
e nos primeiros meses do novo ano tudo
continua praticamente no mesmo pé. ldas e
vindas de técnicos, assinaturas de convénios e
aditivos, isto sim, continua a haver, assim
como o carreamento de uma gama prodigiosa
de recursos de vérias fontes, milhares de
cruzeiros que até passam de um exercicio
para outro, numa rotatividade tdo patente
quanto ndo geradora de resultados mais
praticos. O redator-chefe Sebastido Carvalho fez

um levantamento o tanto quanto possivel

detalhado da situacdo da Agricultura no RN,
atendo-se no que se fez em 1976 e
chegando as projecdes para 1977.

Até quando a Agricultura do
RN sera apenas planejada?

O ano de 1976 ainda nao foi
o da redengao da Agricultura no
Rio Grande do Norte. Nos doze
meses que passaram, muita coisa
efetivamente foi feita, mas apenas
em termos de implantagdo de
uma infra-estrutura que possivel-
mente s6 no decorrer dos préxi-
mos anos comegard a dar frutos,
tornando préticas vérias medidas
que foram tomadas. Afora o mé-
dio e o longo prazos da praticida-
de de alguns projetos implantados

RN ECONOMICO

no ano passado, outros fatores
concorreram para que quase nada
fosse colhido de positivo, em fa-
vor do nosso setor priméario, no
ano que passou. Cita-se como o
principal desses fatores, o ano
mal de inverno que tivemos — e
que frustrou grande parte dos
bons resultados que se esperava.
No entanto, justamente apesar do
ano seco, um projeto que foi es-
pecificamente elaborado para essa
eventualidade (o Projeto Sertane-

jo) nao chegou a funcionar, com
o seu elenco de finalidades basi-
cas e abordagens de situagdes
que previam antes de mais nada
acumular &gua (através da cons-
trucdo de agudes, pogos e barra-
gens) para fazer face a falta de
chuvas.

O Ruralnorte, implantado em
janeiro de 1976 e que teve come-
¢ada a sua execu¢do em junho
(com treinamento de pessoal, a-
quisicdo de veiculos e equipamen-



tos, instalacdbes das bases fisicas e
levantamentos  sécio-econdmicos)
viveu no ano passado de dota-
¢bes de 1975 e nao teve liberado
nem um centavo, afora o que so-
brara do ano anterior. Desse mes-
mo mal sofreu o Projeto Sertane-
jo, ou seja: na hora de vir o di-
nheiro, houve as retragdes, os
cortes, a modificagao de politica,
a partir de cima.

Ao lado de tudo isto, no en-
tanto, uma evidéncia: os Orgaos
planejadores nunca deixaram de
planejar e consumir polpudas ver-
bas. E o crédito rural funcionou,
mas patenteando uma situagao
gue hcie se considera perigosa
para o setor: para consegui-lo, os
agricultores nao raro tiveram que
hipotecar suas propriedades. & fal-
ta de mais itens cadastrais e, con-
siderando-se o ano de pouco in-
verno. hoje estdo em ma situagao
para saldar os compromissos.

EUFORIA & REALIDADE —
No inicio de 1976. tudo eram flo-
res. no dizer dos técnicos. Have-
ria dinheiro bastante a ser aplica-
do na agricultura potiguar e essas
inversdes, afora o fato de repre-
sentarem meios para implantagao
de alentados projetos, significavam
também dinheiro circulante no Es-
tado. O Ruralnorte. que no Esta-
do executa a politica preconizada
pelo POLONORDESTE, disporia
de Cr$ 12 milhées para aplicagao
durante o ano — quantia que,
posteriormente seria aumentada
para Cr$ 43,7 milhées, nas previ-
sdes — mas se terminou aplican-
do apenas Cr$ 8.6 milhges. O
Projeto Sertanejo, que ja tivera li-
berado Cr$ 1 milhao, esperava
mais Cr$ 5 milhées para aplicar
nas micro-regides do Seridd, Bor-
borema Potiguar e Sertao de An-
gicos — porém nada mais rece-
beu e até mesmo o milhdo chega-
do passou a ser citado como apli-
cado no Sertanejinho, corrutela
do projeto real, que tentava justi-
ficar a auséncia de uma agao efe-
tiva com os gastos da implantagao
— veiculos, equipamentos. pes-
soal. etc.

Dinheiro liberado houve muito
— mas para ser emprestado aos
agricultores, a troco das hipotecas
de suas terras. O préprio Rural-
norte, que tinha previsdo de cerca
de Cr$ 32,3 milhdes para Crédito
Rural, teve essa quantia totalmen-
te posta & disposigao do Banco
do Brasil, Banco do Nordeste e
Banco de Crédito Cooperativo,
embora s6 tenha havido interesse
pela compra de cerca de Cr$
14,6 milhées. O préprio Banco
do Estado do Rio Grande do
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Norte, que no ano passado reati-
vava a sua Carteira Agricola (pra-
ticamente sem operar até o inicio
da administragao Tarcisio Maia)
bateu recordes de empréstimos:
aplicou mais de Cr$ 8,8 milhoes
s6 em 1976, contra aplicagdes
globais do estabelecimento, desde
a sua fundacéo e até o dltimo dia
do ano passado, da ordem de
pouco mais de Cr$ 12,5 milhées.
Isto sem falar em Cr$ 5 milhdes
de financiamento a comercializa-
¢do do algodao (empréstimos aos
magquinistas) e mais Cr$ 910 mil
liberados para financiar instalacao
de pogos tubulares — para uma
procura de pouco mais de Cr$
1,3 milhao.

Mais dinheiro foi movimentado
— mas consumido nos programas
em implantagdo ou em convénios
para -experimentos, mehoramen-
tos, construgdes fisicas, fiscaliza-
¢bes, inspecdes, estudo e pesqui-
sas. Ou seja: para financiar medi-
das aleatérias que, conquanto te-
nham a sua razdo de ser — por-

Acdo da SUDENE
no ano agricola

A agdo principal da SUDENE
com relagdo a agricultura do RN,
em 1976, seria na implantagdo
do Projeto Sertanejo, que atingi-
ria 9.327 quilémetros quadrados
do nosso Estado e 240.000 habitan-
tes, dos quais 134.000 na zona
urbana e 106.000 na rural, agindo

em trés micro-regives: Seridd,
Borborema Potiguar e Sertdo
de Angicos.

Embora tenha tido liberada a
verba de Cr$ 1 milhdo para a pri-
meira etapa de sua implantacdo
(levantamentos, estudos de dreas,
aquisi¢cdo de veiculos, contratagdo
de pessoal) o Projeto Sertanejo
ndo caminhou nada mais.

Visando elevar a resisténcia dos
estabelecimentos agricolas contra
os efeitos das secas, daria énfase
especial a utilizagdo dos recursos
de dgua provenientes de agudes
pequenos e médios ou de pogos,
estabelecendo formas de produgdo
que levassem em conta as secas,

José Dantas: Ativando carteira rural
do Banco do Estado.

ndo obstante a sua periodicidade,
como motivo de preocupagdo cons-
tante, no modelo de transformagdo
e valorizagio do Nordeste semi-
drido.

A SUDENE poria em agdo
uma estratégia que possibilita
ria a prestagdo de servigos tais
como: formag¢do de reservas de
dgua; intensificagdo da produgdo
irrigada; economia no uso da
dgua; fomento a agricultura seca;
intensificagdo da produgdo pecud-
ria; reorganizagdio de estrutura
Jundidria; prestacdo de assistén-
cia técnica e financeira e aperfei-
goamento do sistema de comercia-
lizagdo e do cooperativismo.

Reconsideragées  posteriores

Jurandir Siqueira



que representam uma infra-estru-
tura que se faz necesséria — na
realidade pouco significaram para
a agricultura potiguar, que entra
num novo ano vivendo as mes-
mas perspectivas sombrias. E que
necessita de medidas bem mais
préaticas, para se evidenicar como
a atividade natural do Estado.
Para os metodistas, como pa-
ra os técnicos, o seguimento esté
se processando naturalmente: to-
do edificio nasce das bases, dos
alicerces, pedras sobre pedra nas
estrutura, para segurar bem o ar-
cabouco. Ou seja: planejamento,
experimentos, preparagao tém que
existir, exatamente nesa hora em
que se pretende dar & agricultura
do Rio Grande do Norte os meios
de expansao e auto-sobrevivéncia
de que ela necessita. No entanto,
ha que considerar também a exis-
téncia de uma problemética sem
davida secular, que exige medidas
praticas concomitantes com o pla-
nejamento, com a experiéncia. E
se um estado de coisas j& nao
existisse funcionando — mesmo
precariamente, pedindo mudangas
estruturais — certamente nao ha-
veria tantos convénios, a maioria

a nivel federal, para fiscaliza¢des,
vigilancia, prevengbes, etc. Como
os assinados pela DEMA — Dire-
toria Estadual do Ministério da A-
gricultura que em 1976 consumiu
Cr$ 12,2 milhdes somente com a
sua prépria manutengdo (pessoal,
servios, material) sem falar em
mais de Cr$ 11 milhoes para pro-
gramas de execugdo prépria ou
em convénio — no {ltimo caso,
sendo necesséria contrapartidas fi-
nanceiras dos drgaos convenentes,
com o que a quantia federal, ori-
ginal, foi substancialmente aumen-
tada.

A SUDENE, por sua vez, inje-
tou em 1976 considerdvel soma
de recursos, na alquebrada agri-
cultura norteriograndense e convé-
nios como os destinados a servi-
cos de informagdo de mercado,
execugao de programa de pesqui-
sa e experimentacdo com a cultu-
ra algodoeira, melhoramento sani-
tario dos rebanhos, comercializa-
¢ao de sementes selecionadas,
etc., tiveram liberados mais de
Cr$ 8,3 milhoes, todos devida-
mente aplicados.

Outro érgao federal, o DNOS
— Departamento Nacional de O-

bras de Saneamento, enterrou em
obras de redrenagem, conserva-
¢do, assoreamento e obstrucao
nos vales do Ceard Mirim Apodi,
Mossoré e Pirangi, nada menos
que Cr$ 3,8 milhdes, enquanto
estuda um projeto de drenagem
para o Vale do Punaii, que pode-
ré ser executado este ano.

O Banco do Nordeste do Bra-
sil S.A., conquanto ndo fonecen-
do (através da agéncia de Natal)
o montante aplicado no Estado,
por razbes naturais e de ordem
funcional (cada agéncia tem auto-
nomia e a de Natal & desvincula-
da de todas as outras do interior
do Estado) também participou,
particularmente, da aplicacdo de
recursos através da sua carteira de
crédito rural. Sabe-se por exem-
plo, que objetivando apoio técnico
e financeiro as cooperativas do
Estado, na tentativa de aumentar
producdo e produtividade da a-
gropecuaria, possibilitando melho-
ria do padrao de vida dos produ-
tores rurais (notadamente os pe-
quenos e médios) o estabeleci-
mento aplicou, em 1976, no RN,
a quantia de Cr$ 51,3 milhdes
beneficiando 5.772 cooperados.

ao inicio de implantagio do Pro-
Jeto, no entanto, fizeram com que
ficasse apenas no Cr§ 1 milhdo
antes liberado, todo o suporte
financeiro para que o Sertanejo
Juncionasse. O que ndo quer
dizer que o programa esteja
alijado dos planos da SUDENE:
em 1977 ele deverd ser retomado
de maneira plena, segundo infor-
mava Jurandir Bezerra Siqueira,
entdo respondendo pela chefia
do Escritério da SUDENE no RN.
Afora o milhdo desse Projeto,
no entanto, a SUDENE trouxe
mais alguns milhares de cruzeiros
para o nosso Estado, em 1976,
através de convénios diversos,
assinados principalmente com a
Secretaria de Agricultura e com
outros drgdos da administragdo
indireta.
Esses
seguintes:
Pogos Tubulares — financiados
com o Banco do Estado do Rio
Grande do Norte. O banco pediu
Cr$ 5 milhées mas até o final do
ano passado sé havia aplicado
Crs 1,7 milhdo, quantia quase
totalmente utilizada pela CDM —
Companhia de Desenvolvimento de
Recursos Minerais do RN — anti-

ga CASOL.

convénios foram 0s

Execugdo de um Programa
Integrado — visando a transfor-
magdo e o fortalecimento da eco-
nomia das regiGes homogéneas
do Seriddé, Sertdo de Angicos e
Borborema Potiguar. Era o inicio
do Projeto Sertanejo. Cr§ 1 milhdo
aplicados pela Secretaria de
Agricultura.

Programa de Produgdo e
Venda de Semente Selecionada
— No valor de Cr$ 250 mil, apli-
cados também pela SAG.

Assisténcia 4s Cooperativas —
Um programa visando assisténcia
técnica e financeira aos agriculto-
res e pecuaristas cooperados. No
valor de Cr$ 280 mil, assinado com
o Departamento de Cooperativismo
da Secretaria de Agricultura.

Assisténcia as Cooperativas
— Convénio idéntico ao anterior,
assinado com a EMATER—RN,
no valor de Cr$ 350 mil.

Sementes Selecionadas — No

valor de Cr$ 400 mil, para comer-
cializagdo de sementes. Desem-
penho da Secretaria de Agricul-
tura.

Produgao de Sementes —Com
a EMATER—RN, esse convénio
no valor de Cr$ 240 mil destinou-
se @ produgdo de sementes fisca-

lizadas de algoddo . harbdreo.

Manutengdo da CEPA — Para
manter a Comissdo Estadual de
Planejamento Agricola (CEPA)
a SUDENE complementou a verba
de Cr§ 1.890.000,00 injetando
Cr$ 540 mil.

Informagdo do Mercado Agri-
cola — Para estudos na drea a
que se destinava, um convénio no
valor de Cr$ 495 mil.

Assisténcia as Cooperativas
— Novamenté com a EMATER—
RN, acordo no valor de Cr$ 400 mil
— importdncia toda aplicada no
ano passado.

Multiplicagdo de Sementes
— Outra vez a EMATER—RN foi
a repassadora, aos agricultores,
da importdncia do convénio, no
valor de Cr$ 250 mil,

Pesquisa e Experiéncia — Esse
programa, executado pela ESAM
(Escola Superior de Agronomia
de Mossord) visou a pesquisa
e experimenta¢do com a cultura
algodoeira. Valor: Cr§ 1,8 milhdo.

Melhoramento dos rebanhos
— Convénio destinado principal-
mente @ melhoria sanitdria dos
rebanhos do Estado. No valor
de Cr$ 100 mil, recebidos e aplica-
dos pela Secretaria de Agricul-
tura.
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No entanto, as operagdes feitas
diretamente a agricultores poti-
guares sdo desconhecidas em seu
total. A nivel regional (opera¢des
em todo o Nordeste) o BNB mo-
vimentou no ano passado Cr$
171 milhdes em novos investi-
mentos. Ao Rio Grande do Norte
deve ter cabido talvez quantia em
torno de 5% desse montante, sa-
bendo-se que no frigir dos ovos
somos o Estado menos aquinhoa-
do pelas benesses dos créditos e
prazos oficiais.

PULVERIZACAO DE RE-
CURSOS — A rigor, e como se
viu, ndo tém faltado recursos para
a agricultura potiguar e a aplica-
¢do das disponibilidades tem ocor-
rido sempre dentro dos planos de
acdo dos diversos 6rgdos respon-
saveis. Do que muita gente se
queixa & da pulverizacao das ver-
bas especificas, quase sempre diri-
gidas a projetos de viabilidade se
nao duvidosa, pelo menos de res-
postas previstas para longuissimos
prazos, enquanto setores que ne-
cessitam de uma acdo mais efeti-
va — até porque ofereceriam efei-
tos em prazos mais curtos — fi-
cam relegados a segundo plano.

A Coordenadoria de Assuntos
Agropecuérios (COAGRO) da Se-
cretaria da Agricultura do Estado,
que tem como titular o agrénomo

Manoel Pinheiro Bezerra, tem sido
o 6rgao a que fica mais afeto o
desempenho de convénios diver-
sos, assinados pelo Governo do
Estado com setores federais. E 14,
principalmente, que se assimila a
pulverizagdo de recursos aplicados

Manoel Bezerra: Coordenando
toda agdo do COAGRO

numa gama de projetos experi-
mentais cujos rendimentos ficardo
por vir ainda durante longo tem
po. Com raras excessdes — como
é o caso do convénio para plantio
de cafeeiros, assinado entre a Se-
cretaria e o IBC; ou do PRONO-
SA (Programa Nacional de Saftide
Animal) — todos os projetos em
andamentc na COAGRO em
1976 caminharam muito pouco,
com relagao a 1975, embora para
1977 estejam previstas a¢des mais
efetivas.

Executado pelo médio veteri-
nario José Judas Tadeu Pontes, o
convénio de Desenvolvimento e
Assisténcia Técnica & Caprinovino-
cultura & um dos projetos da
COAGRO, ligado & Subcoordena-
doria de Producdo Animal. Foi
também um dos que mais ativa-
ram a sua agdo em 1976, apli-
cando Cr$ 200 mil oriundos do
Ministério da Agricultura (através
da Diretoria Estadual do érgao).
O convénio visa contribuir para o
aumento da produgdo e produtivi-
dade caprinovinocultura do Esta-
do, através do melhoramento zo-
otécnico do rebanho, introduzindo
reprodutores e ampla difusdo na
alimentacdo e manejo, promoven-
do registro genealégico através de
selecdo e apoio, motivando para
a industrializagdo dos produtos e
sub-produtos das espécies ovino-

o
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Projeto Sertanejo deveria ser implantado para gerar agua, mas apesar da

caprinas e criando condigbes para
abertura de crédito especifico, a-
lém de habilitar o maior nGmero
possivel de técnicos, auxiliares,
criadores e capatazes, na éarea de
atividade.

Atuando em 30% dos munici-
pios do Estado, esse programa
conseguiu em 1976, um aprovei-
tamento total de pastagens (o ex-
cedente da criacdo bovina) o au-
mento do indice de ‘parigdo e a
diminui¢do da taxa de mortanda-
de e da idade do abate. O traba-
lho foi desenvolvido na Base Fisi-
ca de Lages, sede do projeto, de
14 devendo futuramente também
sair os animais de racas melhora-
das. A DEMA, afora os Cr$ 200
mil do convénio, participou ainda
com veiculos, com a Base Fisica
e com os plantéis de 65 caprinos
e 72 ovinos. O Estado executou
o programa, com 16 veterinarios.

Outro convénio entre a Secre-
taria e o Ministério de Agricultura,
que em 1976 se desenvolveu no
seu segundo ano, foi o Projeto
Fitos-sanitario do Caju, cujos obje-
tivos basicos sdo: combate e con-
trole das pragas e doengas do ca-
ju; divulgacdo e motivagdo juntos
aos cajucultores para préticas fitos-
sanitarias, determinacdo das pra-
gas e doencas de maior ocorrén-
cia e maior incidéncia. O conve-
nio deve ser executado em quatro
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estiagem, foi protelado.

anos (comegou em 1975) e esta
atuando com ensaios em Mossord
(Serra do Mel) Macatba (Fazenda
Tabajara) e lelmo Marinho (Agro-
Rocha Industrial). Em 1976 a DE-
MA entregou Cr$ 200 mil para o
PROCAJU.

A producdo de Sementes Fis-

calizadas, um convénio ligado
Subcoordenadoria de Produgao
Vegetal da COAGRO, teve em

1976 recursos da ordem de Cr$
300 mil para produgado de semen-

te de algodao herbaceo (foram al-
cancadas 120 toneladas) milho
centralmex (60 toneladas para
uma previsdo de 40) feijao Serid6
(4.453 quilos) e Arroz (4.303 qui-
los).

Produzidas no Vale do Acu.
em campos de cooperagdo, com
agricultores e associados de co-
operativas. as sementes foram ad-
quiridas pela CIDA (Companhia
Integrada de Desenvolvimento A-
gropecuério) para revenda.

As verbas prodigas
continuarao chegando ainda
durante 1977

Se 1976 foi um ano prédigo,
em termos de carreamento de re-
cursos financeiros para‘a agricultu-
ra do Rio Grande do Norte, 1977
ndo comega com menos probabili-
dade de sucesso, neste setor. Na
verdade, pelo menos da parte do
Ministério de Agricultura, todos os
convénios do ano passado conti-
nuardo este ano, e com recursos
sempre mais alentados — o mes-
mo ocorrendo com os programas
de execugdo direta da DEMA, co-
mo os de Previsdao de Safras, o

de Coordenagao e Fiscalizacao da
Politica de Aviagdo Agricola ou
o de Classificagdo e Inspecao de
Produtos de Origem Animal, etc.
De acordo com o seu plano
de distribui¢do de recursos ordina-
rios para 1977, a DEMA deve in-
jetar na agricultura potiguar mais
de Cr$ 27,6 milhdes dos quais
quase Cr$ 14 milhdes sdo desti-
nados & sua prépria manutencao.
Os programas de acéo ja ela-
borados pelos diversos setores da
Secretaria de Agricultura do Esta-
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do, por outro lado, determinam a
continuidade de projetos que con-
sumirdo recursos oriundos tanto
da DEMA como da SUDENE e
do préprio Governo Estadual,
quando nao for o caso de con-
vénios com outros 6rgaos, como
o Instituto Nacional do Café, para
o programa especifico. No setor
de crédito rural, intensa devera
ser a movimentagdo dos estabele-
cimentos bancérios que lidam na
area.

O RURALNORTE, por seu
turno, dispbe de pouco mais de
Cr$ 17,7 milhdes, oriundos do
ano passado ' (dinheiro j& liberado
e nao aplicado) para aplicagdo em
seus custeios, embora j& conte

com previsdo de liberacdo de
mais Cr$ 1.794.000,00 pela
DEMA.

Este ano serd o do inicio da
execucao pratica do RURALNOR-
TE que, implantado em janeiro
de 1976, somente em junho co-
megou a treinar pessoal, adquirir
veiculos e equipamentos, instalar
bases fisicas nos municipios visa-
dos, fazer levantamentos sdcio-e-
condmicos da &rea e elaborar pla-
nos de trabalho municipais.

O objetivo especifico do RU-
RALNORTE (ou Projeto Algodao
Arbéreo) — num primeiro seg-
mento do Programa Integrado de
Desenvolvimento Rural do Estado
do Rio Grande do Norte (que re-
presenta um dos projetos priorita-

rios do POLONORDESTE no
nosso Estado) s6 serd alcangado
dentro de vinte anos e por isto o
projeto, que pretende atingir 53
municipios (uma é&rea de 21.000
km2, corresponde a 40% da 4rea
do total do Estado) foi subdivido
em etapas de cinco anos cada
uma, para efeito de financiamen-
to. A primeira dessas etapas, vai
procurar mudar os aspectos $6-
cios-econdmicos de cerca de
15.000 familias proprietarias que
trabalham em pequenas glebas,
em onze municipios: Floranea,
Parelhas, Serra Negra do Norte,
Jardim de Piranhas, Caic6 — no
Seridé; Umarizal, Lucrécia, Olho
d’Agua dos Borges, Almino Afon-
so, Antdnio Martins, Alexandria,

Café, a
opcao viavel

Implantado no Rio Grande do
Norte em 1974, o Programa de
Plantio de Cafezais é um dos pou-
cos projetos isolados, postos em
prdtica pela Secretdria de Agricul-
tura, que tem dado resultados prd-
ticos bem acima das previsies.
O seu objetivo: oferecer a regido
serrana uma nova opgio agricola,
a par de um melhor aproveitamento
da terra e da mdo-de-obra, ao mes-
mo tempo preenchendo uma parce-
la do consumo regional do café.
Pretendia-se e se estd conseguindo
— dinamizar o plantio do café
como lavoura em escala comercial,
melhorando o nivel da tecnologia
agricola através de crédito orien-
tado.

Em 1974 foram implantados os
primeiros 15 campos de obser-
vagdo, na Serra do Martins e jd
em 1976 se comegou a ter os resul-
tados prdticos dessa medida:
a colheita do produto atingiu inclu-
sive a média nacional de 6/7 sacos

de grdos por cada mil pés.
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Implantado em 1974, o progra-
ma continuou nos anos seguintes
a ser desenvolvido. Naquele ano
o0 IBC (Instituto Brasileiro do Café)
aplicava Cr§ 120 mil na Serra do
Martins, nos campos de obser-
vagdo. Em 1975, mais Cr$ 140 mil
eram destinados a implantagdo de
novos campos e no ano passado,
Jjd contando-se com crédito especial
para  agricultores interessados
(Cr$ 1,8 milhées através do Banco
do Nordeste) estava prevista a
implantagdo de 300.000 cafeeiros,
embora sé tenha havido procura
para 117.310.

Hoje o programa conta com
25 campos de observagdo oficiais
em Martins e Portalegre, tendo

Armando Camllo

sido no ano passado instalado mais
um, em Sdo Miguel Durante
1976, o programa ainda prestou
toda assisténcia necessdria ds
lavouras particulares (financiadas
ou implantadas com recursos
préprios) e ainda fez estudos de
controle de produgio de cinco
campos e instalou ensaios para
verificagdo da época de adubagdo.
No ano passado, o programa
aplicou Cr$ 703.860,00.

ACAO PARA ESTE ANO
— Segundo o engenheiro agré
nomo Armando Camilo, coordena-
dor do Programa de Plantio de
Cafezais no Rio Grande do Norte,
em 1977 haverd uma maciga
continuidade do projeto, jd que estd
definitivamente comprovada
a sua viabilidade e verificada a
destinagdo cafeeira das regides
serranas do Estado.

De inicio havend pesquisas
e ensaios para determinar as
melhores épocas de adubagdo,
recomenddveis tendo em vista
|também a acidez apresentada pelas
andlises de solo, na Serra do
Martins. Pensa-se também insta-
lar ensaios para verificar a quanti-
dade de calcdreo mais aconselhdvel

utilizada como corretivo, nas
covas.
Estd prevista a implantagdo

de mais 300.000 covas de cafeeiros,
Jd estando aplicada adubagdo nos
terrenos. Essa fundagio cultural
serd feita em propriedades particu-
lares, com financiamentos pelo
Banco do Nordeste, que jd pés
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na regidao serrana. A mudanga &
pretendida através do uso de ar-
ranjos institucionais melhorados,
que possibilitem acesso ao crédito,
aos insumos e 3 extensao rural.

Trata-se de um programa de
praticidade longingua, nao fossem
apenas os vinte anos de previsao
de sua completa implantacdo. A
primeira etapa de cinco anos foi
novamente subdividida em duas
fases, a primeira das quais, com-
preende os trés primeiros anos (ja
estamos no segundo) grandemen-
te dedicada & experimentacao, .a-
brangendo basicamente os munici-
pios inicialmente escolhidos, que
representam 19% da é&rea total
do projeto, 22% da populacao
rural e 23% do total de proprie-
dades.

a disposigio dos agricultores
interessados, Cr$ 1,2 milhdo na
agéncia de Pau dos Ferros e Cr$ 1,2
milhdo na de Umarizal.

Mais dois campos de observa-
¢do serdo implantados — diz
Armando Camilo — em dreas
novas: Coronel Ezequiel e Jagand,
na tentativa de se descobrir novos
terrenos que prestem para a cafei-
cultura no Estado.

As duas agéncias do Banco do
Nordeste. na regido jd receberam
instrugées do Instituto Brasileiro
do Café para financiar também,
afora os tratos culturais, a aquisi-
¢do de fertilizantes e defensivos,
aos agricultores proprietdrios de
cafeeiros: com mais de trés anos,
ou seja: aos que primeiro partici-
param do Programa. Esses finan-
ciamentos serdo com recursos
do PROTERRA.

E acentua Armando Camilo,
finalizando suas consideragées
e informagdes sobre o plantio
de cafeeiros no RN:

— “Em Jagand a expectativa
é muito grande e jé hd pelo menos
dois agricultores interessados.
Um deles inclusive preparando
mudas aqui em Natal, com assis-
téncia nossa. FEnquanto isto,
em Martins o agricultor Tiburtino
de Carvalho Costa estd montando
uma unidade beneficiadora de
café, com prédio em construgdo
e aguardando mecdnico para a
instalagdo do equipamento. Ele
beneficiard o café em grdo, para
comercializd-lo em sacos de 60
quilos’’

e
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Cajueiral sera protegido de doengas e pragas naturais.

A segunda fase (que poderé
ser iniciada no terceiro ano, de-
pendendo do desempenho das a-
¢oes) serd& o alcance dos de-
mais municipios contemplados pe-
lo projeto.

As agoes a serem desenvolvi-
das no a@mbito do algodao arbé-
reo voltam-se, especificamente,
para:

a - melhoria do servigo de as-
sisténcia técnica e extensao rural,
principalmente no que concerne a
metodologia de atuacdo e aumen-
to de extencionistas nas areas.

b - crédito rural acessivel aos
pequenos agricultores, utilizando-
se para isto novos sistemas alter-
nativos de provisao de crédito.

Cc - experimentacdo e ensaios
de campo, voltados para a me-
lhoria dos diferentes conjuntos de
préticas agricolas, fundamentando-
se nas necessidades dos pequenos
agricultores.

d - ampliagdo do servico de
saide simplificada, associado ao
fortalecimento dos aspectos de su-
pervisao e sistemas de apoio.

e - treinamento de pessoal
técnico, para tornar possivel a ca-
pacitacdo dos agricultores, bem
como apoio organizacional e ad-
ministrativo.

CONVENIOS EM DESEN-
VOLVIMENTO — Na #4rea da
Coordenadoria de Assuntos Agro-

pecuérios da Secretaria de Agri-
cultura do Estado, os convénios
diversos com a Diretoria Estadual
do Ministério de Agricultura terao
desenvolvimento natural. O de
Caprinovinocultura, por exemplo,
vai receber Cr$ 220 mil dos Cr$
300 mil que a DEMA possui para
ele (os Cr$ 80 mil restantes ficam
para apoio da Diretoria) e preten-
de introduzir mais 25 reprodutores
nos rebanhos, atingindo os 120
municipios restantes do Estado.
Cerca de 400 propriedades deve-
rao ser cadastradas (contra as 215
do ano passado) e 200 criadores
serad assistidos. No desenvolvi-
mento da prética, estd prevista a
assisténcia a 40.000 animais, en-
quanto 20 reprodutores serdo pro-
duzidos.

Ainda no convénio da Capri-
novinocultura, est4 prevista a ver-
nifugacao de 28.000 animais, va-
cinagdo de 20.000, mineralizacao
de 30.000, realizacdo de 80 cur-
sos a nivel de criadores e dois
para técnicos, e construgdo de
quatro silos, 20 apriscos e 40 cur-
rais.

O PROCAJU (Projeto Fitos-
sanitario do Caju) vai receber da
DEMA Cr$ 665 mil dos Cr$
855 mil determinados pelo Minis-
tério (os Cr$ 190 mil restantes se-
rao para apoio da reparticao fede-
ral), estando previsto o levanta-
mento fitossanitario de 48 proprie-
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dades, 24 testes de eficiéncia de
defensivos, sete controles de do-
engas e pragas, com modernos
defensivos, instalagdo de qua-
tro unidades de observagao, fisca-
lizagdo em seis armazéns e expur-
go em dois.

O convénio de Sementes Fis-
calizadas, a ser firmado este ano
entre a Secretaria e a SUDENE
(o da DEMA sera posto em pra-
tica pelo DNOCS, em 1977) pre-
vé a produgdo de semente baésica
de milho Centralmex, com uma
previsao de 80/100 toneladas.

Serd desenvolvido ainda o
Projeto Limousin, que existe a
partir da aquisicdo de gado da ra-
¢a Limousin, chegado da Franga
no ano passado e que, para ser
alojado (com vistas a aclimatagao
e adaptagdo em nosso Estado,
em regime de pastagem rotativa)
necessitou da constru¢dao de qua-
tro estbulos, perfuracdo de dois
pogos tubulares, construgao de
um curral de manejo, construgao
de vérias cercas, implantagdo de
pastagens artificiais e de forragei-
ras, construgdo de algumas estra-
das vicinais, recuperagdo de al-
guns prédios e instalagdes hidrau-
licas.

A Inseminagdo Artificial, que
no ano passado deveria ter tido
convénio assinado e ndo o teve,
possivelmente em 1977 voltara a
ser ativida: h& previsao, na Distri-
buicdo de Recursos da DEMA,
para dotagdo de Cr$ 200 mil.

O MESMO

VIGOR DE HA

O setor de Sementes Selecio-
nadas ainda ter4, este ano, um
Termo Aditivo ao Convénio antes
assinado entre o Ministério e a
Secretaria de Agricultura: através

da CIDA, entrarao no Estado
mais Cr$ 900 mil, para aquisicao
e distribuicao de sementes melho-
radas das principais culturas eco-
ndmicas do Estado.

Projetos de colonizag¢ao
ainda na fase experimental

Varias sao as metas pretendi-
das pela CIDA — Companhia In-
tegrada de Desenvolvimento Agro-
pecuério — em 1977. Dentre es-
sas, a elevagdo dos niveis de ven-
da de implementos agricolas em
cerca de mais 50%, comerciali-
zando produtos mais variados,
mesmo em fungdo de diminuir a
rotacao do estoque e também pa-
ra dar mais opgdes ao agricultor.
Na Serra do Mel, além da manu-
tengao e tratos culturais, construi-
r& uma rede de distribuicao
d’agua e assentard mais algumas
familias de colonos, na propor¢ao
em que aumentar a produgao do
cajueiral. E na regiao de Touros
(Projeto Boqueirao) plantard mais
cerca de 300.000 coqueiros, im-
plantando a segunda vila rural da-
quele projeto.

Constituida em final de 1975,
a CIDA absorveu trés companhias
de economia mista entdo existen-
tes no Estado, ligadas ao setor
agroindustrial, herdando da CO-

VINTE ANOS!

0 seu carro, mesmo de modelo antigo,

pode ter um motor tao vigoroso e
economico quanto o de um carro novo.

CYRO CAVALCANTI tem modernas retificas

e maquinas auxiliares para operar essa
transformagao em motores Diesel ou a
gasolina. £ aceita motores para _
reparo ou troca, pelas melhores condigoes

Cyro Cavalcanti Auto-Pecas e Retifica

Av. Duque de Caxias, 170 — Ribeira — Fones 2-223§ e 2-2072

Cyrauto Pecas e Retifica

FAN a comercializagdo de semen-
tes selecionadas e de implementos
agricolas; da CIMPARN a admi-
nistragdo dos projetos das Vilas
Rurais na Serra do Mel e poste-
riormente a implantagdo do Proje-
to Boqueirao; e da CIMPERN os
projetos relacionados com a pes-
ca, ainda por implantar.

Desde que comecgou a ser im-
plantado, o projeto das Vilas Ru-
rais da Serra do Mel ja consumiu
Cr$ 113 milhdes (inclusive parce-
las a fundo perdido). O de Bo-
queirdo, Cr$ 14 milhses. E so-
mente com a funda¢do da préxi-
ma safra de feijao, sorgo, algodao
e mamona, nos dois projetos,
prevé-se a aplicacdo de cerca de
Cr$ 9,8 milhdes, durante 1977.

A rigor, sao quatro as ativida-
des da CIDA: 1) Comercializacao
de insumos e produtos agropecué-
rios; 2) Prestacao de servico de
mecanizagdo agricola; 3) Implanta-
¢do de Projetos de Colonizagao;
4) Produgao Agricola.

Rua Dr. Mario Negocio. 1504 = Alecrim — Fones 2-3963 e 2-4830
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CIDA aluga tratores por pregos quase simbdlicos, subvencionando o restante.

O primeiro setor atualmente
possui trinta postos de revenda,
espalhados pelo Estatlo, comercia-
lizando sementes e mudas, defen-
sivos e corretivos, produtos veteri-
nérios e implementos agricolas,
tendo em 1976 elevado as ven-
das em cerca de 300% com rela-
¢do a 1975, com um movimento
em torno de Cr$ 19 milhdes, do
qual obteve pequena margem de
lucro, pois a finalidade basica do
setor & dar ao agricultor a infra-
estrutura de insumos de que ele
necessita, servindo também como
regulador de pregos, para outros
revendedores.

Além de elevar os niveis de
venda, em 1977 a Comercializa-
¢do vai abrir mais seis postos na
zona onde hoje se implanta o
RURALNORTE, ativando os ja

existentes em municipios da éarea.
Na Prestacdo de Servigos de
Mecanizagao Agricola a empresa
em 1976 realizou 1.343 contratos
de aluguéis de tratores a agriculto-
res, num total de 64.950 horas,
indo as maquinas operar no pre-
paro do solo, em agudagem, des-
matamento, abertura de estradas
vicinais, aguagcao de café, suca-
gem, etc. Com essa operagdo, a
CIDA obteve receita de Cr$ 8 mi-
Ihoes, cobrando somente o custo
operacional e subvencionando
ainda 35% do valor real das ope-
ragbes. Foram construidos ainda
quatro agudes (em conv@nio dire-
to com a Secretaria de Agricultu-
ra), dois em Martins, um em La-
ges e outro em Messias Targino.
SETOR MAIS IMPORTANTE
— Sem divida o setor de Im-

plantagdo de Projetos e Coloniza-
a0 & o mais importante da Com-
panhia Integrada de Desenvolvi-
mento Agropecuério. Apesar de
hoje apenas manter os projetos
da Serra do Mel e do Boqueirao,
dando os tratos naturais ao cajuei-
ral do primeiro e ao coqueiral do
segundo (ambos os projetos foram
assumidos pelo POLONORDES-
TE) a CIDA aplica no setor o
méximo de sua agdo.

Segundo informa Nilson Gur-
gel Fernandes, Coordenador da
Assessoria Técnica do érgdao, o
projeto da Serra do Mel prevé o
assentamento de 1.196 familias
em lotes de 50 hectares, sendo
cada lote de 25 ha. em mata, pa-
ra preservacao da ecologia e futu-
ra rotagdo de culturas; 15 ha.
plantados com cajueiros e 10 ha.
com culturas de subsisténcia. Para
racionalizar os servigos de infra-es
trutura social e bésica (educagao,
safide, etc.) o projeto foi dividido
em 22 vilas rurais e uma vila ad-
ministrativo-industrial. Cada vila
rural tem um nicleo urbano, com
uma média de 54,4 resid@ncias,
um armazém coletor de produgao,
um posto de safide, uma escola
priméria. Futuramente havera igre-
jas, cemitérios, centros sociais,
sendo que na vila administrativo-
industrial esta localizada a sede da
cooperativa, industrias, campo de
pouso, hospital odonto-médico,
escola de nivel médio.

— “O projeto atualmente esta
sendo reformulado, no que tange
ao seu planejamento” — diz Nil-
son Gurgel Fernandes — sem se
alterar o que ja estd implantado,

Vo'
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e também com refer@ncia ao siste-
ma de colonizagdo. Essa reformu-
lagdo tem como base as observa-
¢oes feitas durante os quatro anos
de implantagao, pesquisas e estu-
dos foto-pedolégicos da regiao”

Hoje ha 300 familias ainda
em adaptagdo ao sistema de co-
operativismo, servindo como ex-
periéncia piloto para as outras
que serao assentadas. Na refor-
mulagdo, serd aditada a parte de
pecudria, com a colocagdo de
8.000 cabegas de gado.

Em 1976, as vilas rurais pro-
duziram feijao, sorgo e castanha
em pequena escala, porque o ca-
jueiral ainda nado estd em fase
maior de produgao.

“No ano passado” — diz
Nilson Fernandes — “foi conclui-
da a adutora e construidos trés
galpbes para abrigo de méquinas,

Nilson Gurgel Fernandes: Projeto
reformulado, sem aiterar o
Que j4 esta implantado.

que futuramente serdo transforma-
dos em armazens. Na parte agri-
cola, houve os tratos culturais co-
mo gradagem, replantio, combate
a pragas, remonte de cercas, con-
servacao de edificagoes.”

Em 1977, além da manuten-
cdo e dos tratos culturais, serad
construida a rede de distribuigao
d’dgua e assentadas mais algumas
familias, em fungdo do crescimen-
to da produgdo do cajueiral.

— “Com as experiéncias e
observacbes — adianta Nilson
Gurgel — “o projeto vai garantir
para cada familia, a pregos de
hoje, uma renda anual de cerca
de Cr$ 45 mil — s6 com a parte
agricola, devendo até o final de
fevereiro estar instalada a coope-
rativa”.

Referindo-se ao Projeto Bo-
queirdo, o Coordenador da Asses-
soria Técnica diz que estd em fase
de implantacdo da parte agricola.

Saude_ Animal:
reduzindo
prevaléncias

Elaborado para plena aplica
bilidade em seis anos, o PRONASA
(Programa Nacional de Saiide
Animal) chega a 1977, no Rio Gran-
de do Norte, com um bom saldo
de resultados positivos. As finali-
dades bdsicas desse programa,
que tem em nosso Estado o vete-
rindrio Hamilton Ney Vacari
A. Lopes como executor sdo,
durante os seus seis anos de dura-
¢do: a) reduzir a morbilidade por
Febre Aftosa, a niveis que ndo
ultrapassem 3,88 a 72 bovinos em
cada 10.000; reduzir a prevaléncia
da Brucelose a niveis que ndo
ultrapassem 1,20 a 0,31 bovinos
em cada 100; reduzir a mortalidade
da Raiva dos herbivoros a niveis

Hamilton Vacari Lopes

que ndo ultrapassem 150 a 46
bovinos, em cada 10.000.

A presenga do PRONASA jd
é uma constante, hoje em dia,
no interior do Estado. Para efeito
de sua implantagdo, o RN. foi
dividido em quatro dreas, ficando
como sede de cada uma as cidades
de Mossord, Santa Cruz, Angicos
e Jodo Cdmara.

Os veterindrios do PRONASA
ndo apenas cuidam do combate
as doengas: orientam os agricul-
tores com vistas @ mineralizagdo
e vermifugagdo e na construgdo
de silos, currais, apriscos e forma-

¢do de pastagens artificiais. A
vacinagdo de outras doengas que
ndo as especificamente pretendidas
pelo programa também é feita
constantemente, havendo pre-
vengdo contra carbiinculo sintomd-
tico, pneumoenterite, colera
ayidria, peste suina e atendimento
ciridrgico aos animais.

Durante 1976, o PRONASA con-
sumiu Cr$ 4,2 milhées — metade
proveniente da Diretoria do Minis-
tério da Agricultura e metade do
Governo do Estado, afora contra-
partidas das prefeituras munici-
pais onde se instalaram escritérios.
Para 1977, estd prevista a aplicagdo
de Cr$ 4,5 milhées nas mesmas
condigdes anteriores.

O programa é executado pela
Secretaria de Agricultura do Esta-
do e como apoio a agdo espect-
fica e aos veterindrios do interior,
¢.axiste em Natal um laboratdrio,
instalado no Parque de Exposigées
Aristéfanes Fernandes, em Eduar-
d.o Gomes, com condigies para rea-
lizar  exames  parasitoldgicos,
de. hemograma, diagndsticos de
raiva, diagndsticos de piroiana-
plasmose, diagndstico bacterio-
légico e, futuramente, diagnéstico
de anemia infecciosa equina.

Especificando a agdo do PRO-
NASA, o veterindrio Hamilton
Vacari Lopes se refere a cada
drea, as duas primeiras das quais

RN ECONOMICO



Vilas Rurais: mais de 1.000 familias,
no final da implantacéo

Atualmente ja existem 246.000
coqueiros plantados numa &rea de
2.460 hectares — correspondente

a primeira vila. Ha tr8s pogos
hartesianos cavados (um para ca-
da vila) e mais 300.000 mudas
de coqueiros serao plantadas. Es-
pera-se que até o final de 1978
haja 700.000 pés de coco plan-
tados.

— “O projeto prevé o assen-
tamento de 360 familias em lotes
de 25 hectares, sendo 5 ha. em
mata e 20 ha. plantados de coco
consorciado com culturas de sub-
sisténcia” — acrescenta Nilson
Gurgel Fernandes.

O Projeto Boqueirdo divide-se
em tr8s vilas, com uma média de
120 lotes. A colonizagdao aguarda
os resultados das experiéncias da
Serra do Mel, para definicago e
ainda ndo héa familias residindo no
ocal.

PRODUCAO AGRICOLA —
Em 1976 a CIDA plantou 3.000
hectares de feijago na Serra do

Mel e 750 ha. de sorgo. No Bo-
queirdo, ao lado do coqueiral,
plantou 154 ha. de feijao que,
em virtude da caréncia de chuvas,
ficaram praticamente perdidos. Es-
perava-se um total de cerca de
1.250 toneladas de feijao, na co-
lheita, mas colheu-se apenas 130
toneladas. A colheita de sorgo —
aguardava-se 1.000 toneladas —
foi totalmente frustrada.

Em 1977, a CIDA esta plan-
tando na Serra do Mel 3.800
hectares de feijao, para uma pro-
dugdo de 1520 toneladas. De
sorgo serao plantados 3.000 ha ;
de algodao, 900 ha. e de mandi-
oca, 150 ha.

No Boqueirao, este ano, serdo
plantados 2.000 ha. de feijao,
2.000 ha. de mamona e 100 ha.
de sorgo, para uma produg¢do mi-

nima de — respectivamente —
2.300 toneladas, 1.500 ton. e
1.000 ton.

Jd em pleno desempenho.

Area 1 — Sede em Mossoré
e subdreas nos municipios de
Augusto Severo, Caraiibas, Apodf,
Itaii, Umarizal, Patu, Tenente
Ananias, Sdo Miguel, Pau dos Fer-
ros. Todas as subdreas jd estdo
com escritdrios instalados e contam
com veterindrios  residentes.
FElas abrangem 49 municipios, com
onze veterindrios e mais pessoal
de apoio: 24 guardas sanitdrios e
10  funciondrios  burocrdticos.
Na drea-1 jd foi feito levantamento
cadastral das propriedades rurais
e em margo comega a vacinagdo
dos rebanhos, contra aftosa,
brucelose e raiva. Em junho
haverd uma segunda vacinagdo.

Area 2 — Com sede em Santa
Cruz, possui mais nove subdreas
em Sdo José de Campestre, Currais
Novos, Nova Cruz, Parelhas,
Caicdé, Acarit, Canguaretama
e Serra Negra. Sdo assistidos 52
municipios com 10 veterindrios,
32 guardas sanitdrios e 10 funcio-
ndrios burocrdticos. Jd hd escritd-
rios instalados (com veterindrios
e laboratérios) em Santa Cruz,
Parelhas, Caic6 e Acari, tendo
sido solicitada contratagdo dos
outros veterindrios.

Area 3 — Sede em Angicos,
subdreas em Pendéncias, Pedro
Avelino, A¢u, Santana do Matos.
Atuacdo em 13 municipios.

e ——

Area 4 — Sede em Jogo Cdma-
ra, subdreas em Ceard Mirim,
Sdo Paulo do Pontengf, Sio Tomé,
Macaiba, Presidente Juscelino,
Sao José de Mipibu, Riachuelo.
Atuagdo em 39 municipios.

A Area 3 comega a ser implan-
tada em margo e até final de 1978
todo o Estado estard sob a agdo
do PRONASA, com todas as Areas
em pleno funcionamento.

O QUE FARA EM 77 — Afora
a continuagdo da instalagdo dos
escritérios da Area 2 e inicio de
implanta¢do da Area 3, o PRO-
NASA em 1977 vai instalar também
postos fixos e mdveis, para contro-
lar o trdnsito do gado na fronteira
do Ceard e da Paraiba: seis de cada
tipo. Fiscalizard ainda as casas
vendedoras de vacina e os Postos
de Revenda da CIDA, através
de um trabalho conjunto com a
Diretoria do Ministério de Agricul-
tura e da Secretaria do Estado.

Com relagio as trés doengas
que compéem a base de sua agdo
saneadora, diz o veterindrio
Hamilton Vacari Lopes que o
PRONASA atualmente e com vistas
a 1977 estd na seguinte situagdo:

Raiva — Jd estd no interior
do Estado um técnico especializado
para captura e combate quimico
ao morcego hematdfago, o respon-
sdvel direto pela Raiva dos Herbt-

voros. Estdo sendo cadastradas
as furnas habitat natural dos mor-
cegos.

Brucelose — Serdio vacina-
das todas as fémeas de trés a oito
meses de idade, com acompanha-
mento através de teste rdpido de
brucelose, com a posstvel elimi-
nag¢do do animal positivo, que serd
retirado do rebanho e encaminhado
ao abate.

Febre Aftosa — Senio aplicadas
este ano, 900.000 vacinas em
300.000 cabegas de gado: sdo ne-
cessdrias trés doses da vacina,
para imunizagdo. Haverd também
atuagdo em focos, desinfecgdo
e vacinagdo perifocal.

O programa de ag¢do para
1977, no entanto, é bem mais ex-
tenso e prevé também o seguinte:
Febre Aftosa — cadastramento e
mapeamento de 10.000 proprie-
dades; Raiva — 80 exames de
laboratdrios; vacinagdo de 20.000
bovinos; 200 aplicagées de Diphe-
nadiona, atendimento a 80 proprie-
dades. Brucelose — atendimento a
1.000 propriedades; 8.000 testes
de Laboratdrio, 8.178 vacinagées
em bezerros. As metas de suporte
para 1977 serdo: Treinamento
de 30 técnicos e 75 auxiliares;
controle do trdnsito de 40.000
animais; assisténcia a 40 proprie-
dades atacadas; distribui¢do de
4.000 cartazes.
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Os esparsos resultados
praticos colhidos pela
EMATER

A agio da EMATER—RN em
128 municipios atinge uma popu-
lagio de 1.423.702 pessoas, cor-
respondente a 92% da populagio
do Estado, numa area de 49.838
Km2. Existem 62 unidades de
operagio que assistem a 66 muni-
cipios, estando o Estado dividido
em quatro dreas, para efeito
da agdo: Mossoré (15 unidades
e mais 11 municipios), Natal (20
unidades e mais 20 municipios),
Currais Novos (15 unidades e
mais 15 municipios) e Umarizal
(12 unidades e mais 13 muni-
cipios).

Através da assisténcia técnica
econdémica e social, o drgio

vem mantendo um ritmo crescente
de atendimento, com a concentra-
¢do de esfor¢cos em projetos capa-
zes de provocar impacto no desen-
volvimento do setor primdrio
do Estado. Na agricultura, traba-
lha um conjunto de produtos,
com resultados que expressam
um maior volume de trabalho,
principalmente na cultura do algo-
dio, a mais tradicional do Estado.
Na Pecudria, as atividades se de-
senvolvem com os projetos de gado
bovino de corte e leite, afora a
caprinovinocultura e a avicultura.
Na drea social, existem tres
sub-projetos  bdsicos: saiide,
alimentacio e educagio.

Manoel Gomes Perelra: Por dentro
de toda agsio da EMATER—RN

BANDERN ativa
Crédito Rural

O setor de Crédito Rural do
BANDERN — Banco do Estado do
Rio Grande do Norte — estava pra-
ticamente paralizado até o inicio
da administragdo Tarcisio Maia.
A chegada de José Dantas de Araii-
Jo a presidéncia da casa foi o
comego da sua reativagio. Na ver-
dade, esse ex-assessor de Camilo
Calazans, no Banco do Brasil,
sempre foi conhecido como um
apaixonado pela agricultura e
disto ele deu provas, quando come-
gou a dirigir o BANDERN: um
novo impulso foi dado a carteira
agricola principalmente a partir da
reestruturagio do setor, nas
agéncias do interior do Estado,
com capacitagio de pessoul e
outras medidas, tomadas para que
o banco pudesse se credenciar
ao recebimento de repasses do
Banco Central.

O BANDERN opera com as
mesmas linhas de crédito rural
do Banco do Brasil e Banco do
Nordeste — a excessio do PRO-
TERRA. E tem convénio com a
EMATER—RN, que é o drgdo
que elabora os projetos e presta
assisténcia técnica sobre os em-
préstimos celebrados com agri-
cultores, fiscalizando a aplicagdo
dos recursos.

Sflvio Roberto Procdpio, que
dirige o DEAI — Departamento
Agricola e Industrial do BANDERN
diz que os empréstimos sdo para
Custeios, Investimentos Agricolas
e Industriais.

No primeiro caso — para aten-
dimento de despesas do ciclo pro-
dutivo das lavouras, do preparo
da terra ao beneficiamento primd-
rio da produgdo e armazenamento,
préprio ou em cooperativas.
Insumos e outros bens podem ser
financiados isoladamente ou em
conjunto com os demais gastos.

No caso do Custeio Pecudrio,
atende-se as despesas normais de
qualquer exploragdo pecudria,
de piscicultura ou sericicultura.
Os orgamentos podem " incluir
verbas para limpeza e restauragdo
de pastagens, fenagdo, silagem e
formagdo de forragens periédicas

Slivio Roberto Procéplo

de ciclo até dois anos, cuja produ-
gdo se destina a consumo proprio.

Com relagdo ao rebanho bovino
admite-se dois tipos de financia-
mento: custeio convencional e
custeio de retengdo. O primeiro
atende as despesas normais da
exploragdo, inclusive gastos parti-
culares do pecuarista. O segundo,
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ATIVIDADE EM 76 — No ano
passado, a EMATER—RN aplicou
no RN a importincia de Cr$
42.635.689,00 através de seus
diversos projetos e no Crédito
Rural emprestou Cr$ 179.442,00
através de 1.239 contratos, sendo
Cr$ 163.058.000,00 para Inves-
timentos e Cr$ 16.384.000,00
para custeios.

Na area do PESCART, foram

aplicados Cr$ 9.010.000,00 na in-
trodugio de redes e Cr$24.569.
000,00 para aquisi¢gio de embar-
cagoes.

PROJECAO PARA 1977 — O
presidente da EMATER—RN,
Manoel Gomes Pereira, pessoal-
mente coordena toda a agdo do
6rgao, estando sempre a par da
movimentagio dos diversos
setores e do andamento dos varios
projetos. Ele diz que em 1977,
a EMATER vaij aplicar Cr$
71.207.585,00 assim distribuidos:

Algoddo Arbéreo — Atuagio
numa area de 77.733 hectares, pro-
dugio esperada de 21.604 tonela-

das, aplicagdo de Cr$ 6.269.754,00.
1.515 produtores beneficiados

Algoddo Herbdiceo — 11,290
ha., produgdo de 8.583 toneladas,
Cr$ 1.439.220,00 de custos, 215
produtores atingidos.

Milho — Area de 49.161 ha.,
produgio prevista de 22.268
toneladas, custos de Cr$
1.770.269,00 para 1.521 produtores

FEIJAO — 39.558 ha., pro-
dugdo de 13.841 ton., aplicagio
de Cr$ 1.741.187,00 beneficiando
1.521 produtores.

Mandioca — 2.475 ha., pro-
dugdo de 41.625ton., custos de
Cr$ 1.351.751.00 e 205 produtores
beneficiados.

Cana de Agucar — 8.400ha.,
produgdo prevista de 534.000 ton.,
aplicagdo de Cr$ 1.151.191,00.

Bovino de Corte — 1.300 pro-
dutores assistidos com Cr$
6.517.951,00. 176.250 cabegas as-
sistidas, produgio de carne de
3.466 toneladas.

Bovino de Leite — 300 pro-
dutores atingidos, 48.550 cabegas
assistidas. Custos de Cr$

tem o objetivo de evitar a venda
extempordnea de crias e de matri-
zes aptas @ procriagio, mediante
adequado suprimento de recursos
para atendimento das necessidades
bdsicas da exploragdo, bem como
dos gastos de manutengdo do
pecuarista e familia.

E admissivel a concessdo de
crédito para custeio de beneficia-
mento ou industrializagio de pro-
dutos agropecudrios, para mdo de
obra, manutenc¢do e conservagdo de
equipamentos, aquisigdo de mate-
riais secunddrios, sacaria, emba-
lagem, armazenamento, seguros
impostos e taxas, fretes, carretos,
etc.

Os Créditos de Investimentos
se destinam a Capital Fixo e Capi-
tal Semi-Fixo. No primeiro caso:
acudagem, aquisicdo de mdquinas
e equipamentos; construgdo,
reforma ou ampliagio de benfei-
torias e instalagées permanentes.
E ainda: desmatamento e destoca:
drenagem, protegdo e recuperagdo
do solo; eletrificacdo e telefonia
rurais; florestamento ou reflores-
tamento; fundagées de lavouras
permanentes, inclusive pastagens
obras de irrigagio. Para capital
semi-fixo, 0os  financiamentos
podem ser feitos para aquisigdo

———

de animais de grande, médio e
pequeno porte, destinados a cria-
¢do, recriagdo, engorda ou servi-
¢os; aquisigdo de mdquinas, equi-
pamentos, implementos e instala-
¢ées de provdvel duragdo 1itil,
inferior a cinco anos; aquisi¢do
de veiculos, embarcagées ou aero-
naves, destinados a agropecud-
ria, sempre de fabricagio nacional.

Lembra Silvio Roberto Procépio
que em 1976 o BANDERN aplicou
em crédito rural exatamente
Crs 8.854.799,55 — dos quais
Cr$ 3.208.644,00 na Festa do Boi.
As aplicagées do Banco, no setor,
desde que comegou a operar no
crédito rural, tinham alcangado,
até o iltimo dia do ano passado,
Cr$ 12.580.236,92 — dai se con-
cluir o quanto o setor foi ativado
em 1976.

— “Em 1977 — diz ele
— “‘as aplicagées de 1976 devem
ser ultrapassadas, principal-
mente na época das exposigées
de Natal (Festa do Boi) e de Mos-
soré. E ainda durante este ano,
por conta do credenciamento
Jjunto ao Banco Central, poderemos
repassar recursos de programas

como  PESAC, PRODENOR,
PROCAL, PRONAZEM, PRO-
FERTIL, etc.”
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2.955.822,00 para uma produgdo
de 16.777 litros de leite.

Avicultura — 45 produtores
atingidos, 1.500 cabegas a assis-
tir. Custos de Cr$ 839.272,00 para
uma produgdo de 2.137 toneladas
de carne e de 142.200.000 ovos.

Caprinocultura — 298 produ-
tores a atingir, 29.585 cabecgas a
assistir. Produgdo de 95 toneladas
de carne e custos de Cr$
1.867.132,00.

No que se refere ao Coopera-
tivismo, a EMATER—RN em 1977
vai assistir 8.380 produtores
de 13 cooperativas, devendo
aplicar Cr$ 130 milhdes no Cré-
dito Rural. Para a assisténcia,
os recursos sio da ordem de
Cr$ 3.672.420,00.

A capacitagio de Mao de Obra
tem projeto especifico, prevendo
a realizagio de 190 cursos, para

3.000 treinandos.
Com a Capacitagdo de Recursos
Humanos, a EMATER—RN

vai aplicar Cr$ 2.844.067,00 em
10 cursos para 250 técnicos e 54
cursos para 888 treinandos (pessoal
técnico e administrativo).

O presidente da EMATER—RN
chama atencdo para os Projetos
de Baixa Renda, que serdo desen-
volvidos também este ano, pelo
orgao. Sao eles: INAN—EMATER
(Economia Social) — projeto que
assistird 800 produtores (e 10.592
beneficidrios) e que custara
Cr$ 3.636.971,00; Ruralnorte,
DNOCS, Serra do Martins e Serra
do Mel — Assisténcia técnica da
prépria EMATER. 4.680 produto-
res assistidos, Producio, comer-
cializagdo [ armazenamento
de produtos, afora saide, alimen-
tacio e Educagio. Os produtos
sio algodio, mandioca, amen-
doim, café, banana, feijio, milho,
caju, horticultura e ainda gado
de leite e caprovinocultura. Custos
totais: Cr$ 27.555.842,00; Pro-
jeto PESCART — 338 produtores
atingidos (1.530 beneficiarios)
assisténcia nas atividades Tecno-
logia do Pescado, Tecnologia da
Pesca e Aquacultura. E mais:
Saide, Alimentagio, Educa-
¢do. Produgio estimada em 476
toneladas de pescado. Projeto
no valor de Cr$ 999.000,00.

Com a mobilizagio técnica
dos seus diversos setores, a
EMATER—RN aplicard, também
durante 1977 a importancia
de Cr$ 5.158.734,00.
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CISAF: 15 anos de luta para a
industrializacdo do sisal

Apds um paciente trabalho de
15 anos a empresa Comércio e
Indiistria de Fibras — CISAF,
conseguiu executar o seu projeto
de participar do mercado interna-
cional ndo apenas como fornece-
dora de matéria prima mas com o
sisal trabalhado na forma de cor-
dualha — o ‘*baler twine’’. Foi um
trajeto percorrido com denodo e
que, em termos financeiros, repre-
sentou um investimento de muitos
milhdes de cruzeiros na aquisi¢do
de moderna maquinaria irlandesa,
com a particularidade de terem
sido recursos da prdpria empresa.
Desde o inicio de fevereiro a Cisaf
ja participa do mercado externo
como vendedora de sisal industria-
lizado, tendo efetuado embarques
para Dinamarca, Alemanha e
Franca enquanto se prepara para
entrar nos mercados dos Estados
Unidos e Canada.

0 COMECO — O nicleo prin-
cipal da CISAF foi formado, por
Alonso Bezerra, Francisco Dantas
Guedes, Alonso Filho, Ibanez
Pereira e contou também com a
participa¢do de Francisco Serafico
e Kleber Bezerra entre outros.
Passou a funcionar em fins de 1962,
tendo adquirido uma velha e anti-
quada usina de processamento
de sisal que pertencia & massa
falida de Jodo Cimara. A constitui-
¢do da firma foi em maio de 1962.

Lembra, hoje, um dos seus dire-
tores que um dos motivos de sua
idéia ter encontrado logo recep-
tividade no grupo foi a perspectiva
que o setor oferecia vez que como
exportadora de sisal, no Estado
existia apenas a Anderson Clayton

— A usina que adquirimos
— recorda ele — era preciria, com
um velho motor e uma prensa de
madeira. Mas para nosso apren-
dizado serviu muito bem.

Mesmo assim, foi relativamente
curtc o espago de tempo entre a
implanta¢do da firma e a primeira
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CISAF chegou a ocupar o segundo lugar no Pals, como exportadora de sisal.

venda no mercado internacional.
Isso se processou através de uma
firma holandesa que tinha também
uma usina em Campina Grande
sendo o primeiro cliente a Holanda
em fins de 1962.

J4 aquela altura, conforme
recorda, o entrevistado a Cisaf
mantinha solidas intengdes de
entrar na idustrializagio da fibra.
Para isso foram realizadas viagens
de estudos e observagdes aos Esta-
dos Unidos, México, Venezuela.
Paralelamente, abria-se o leque
de paises onde a empresa colocava
o sisal processado, através de um
agente na Holanda. Na primeira
fase, foram feitas vendas a Itilia,
Alemanha e Franga; depois,
Inglaterra, Dinamarca, Polénia,
Estados Unidos, Portugal e Mar-
rocos.

‘A CRISE — O plano de indus-
trializagdo do sisal, porém, foi

retardado. A partir de 1964 o mer-
cado internacional para a matéria
prirr}a entrou em crise. Q principal
motivo era a superprodugio que
fez os precos descerem a niveis
aviltantes. A crise durou até fins
de 70. Contudo, a CISAF continuou
expandindo seus negdcios gragas a
qstl:atégia que utilizou. Nio se
ll.m.ltou a empregar os métodos tra-
d1c1’onais, partindo para uma
poll.tica agressiva de contatos pes-
soals com as empresas comprado-
ras. Assim, quando a crise foi
superada e o mercado passou a
experimentar um boom de pregos
em 1971, a Cisaf estava em condi-
¢oes de aproveitar o maximo pos-
sivel a nova situagdo.

— Nessa ocasido, chegou a
ocupar o segundo lugar, no pais,
em vendas de sisal no mercado
Internacional — disse o Sr. Dantas
Guedes ao RN—ECONOMICO.

Aquela altura, a empresa ji
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possuia uma usina em Natal e
ampliara a de Joio Cimara consi-
deravelmente. Na boa posicdo
do mercado, implantou mais duas:
uma em Sio José de Campestre
e outra em Natal, ficando com qua
tro. Outro beneficio foi, enfim,
a possibilidade da concretizagdo
do antigo sonho de adquirir a
maquinaria necessdria para a
produgio do ‘‘bale twine’’ e, dai,
passar a comercializar o sisal a ni-
vel de industrializagdo no exterior.

NOVA CRISE — Mas eis que
eclode nova crise. Essa mais vio-
lenta. A recessio mundial provo-
cou um natural retraimento de
compras nos tradicionais merca-
dos. E a inflagdo/recessao afetou
a fibra natural, ain.da mais que,
até entdo, os pregos dos sintéticos
continuam mais atraentes. Em
1975, o produto sintético ocupava
uma faixa do mercado avaliada
em 25% e um estudo da FAO pre-
via que, caso continuasse ocor-
rendo aquela expansio, a fibra

natural s6 ficara com cerca de 24%
do total em 1980.

Houve, entdo, uma reacgdo em
cadeia e com alguma sincronizagao
dos produtores de baler twine de
Sisal. Talvez pela primeira vez uti-
lizou-se o método do ‘‘dumping’’
— pregos baixos quase artificial-
mente para derrotar o concor-
rente para favorecer uma matéria
prima. O mercado internacional
foi convenientemente suprido do
produto natural. A manobra surtiu
efeito e, aos poucos, o Baler Twine
sintético foi perdendo a sua compe-
titividade.

Os planos da Cisaf também
haviam sofrido um atraso devido
a demora na entrega do equipa
mento para a producdo industrial,
que chegou 24 meses apés a data
da encomenda.

No entanto, todas as dificul-
dades agabaram sendo superadas.

Com moderna maquinaria instalada,
a CISAF tera condigoes, a partir
de agora, de industrializar cinco

milhtes de toneladas/ano, de sisal,

0 que representa faturamento de
Cré 40 milhdes, a precos atuais.
A fixacdo do prego minimo para o
produto, garante a empresa as

possibilidades de expansao.

As maquinas de origem irlandesa.
foram rapidamente montadas e
um ex-técnico da Algodoeira
S. Miguel, bastante experimentado
assumiu a diregido termica depois
de se familiarizar com elas no trato
com os engenheiros irlandeses
que realizaram a montagem.

A capacidade de produgiao das
maquinas é de cinco milhdes de
quilos/ano, o que representa, aos
precos atuais, Cr$ 40 milhoes.
Dessa produgdo, no entanto,
10% sdo destinados ao mercado
interno.

A ATUALIDADE — Hoje,
ja participando do mercado inter-
nacional de fibras industrializa-
das, a Cisaf estd protegida pelas
garantias especificas dessa situa-
¢do. O sisal tem pregos minimos
fixados pelo governo o que é uma
tranquilidade para os produtores
e a certeza da existéncia da matéria
prima para abastecer a industria.
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NEY LOPES DE'SOUZA
ADVOGADO

Nova Lei de S/A:
Espécies de Acoes

Uma das caracteristicas das sociedades anéni-
mas é a divisdo, em partes denominadas agbes, do
seu capital social. A inovagdo maior da Lei 6.404/76 é
a permissdo do Estatuto fixar agées sem valor nomi-
nal (art. 11). Observa o Prof. Fran Martins que esse
tipo de agdo é usual nos Estados Unidos, tendo a re-
cente lei francesa sobre sociedades comerciais recu-
sado a sua admissdo (in Curso de Direito Comercial-
Forense-pdgina 371).

Adotadas no Brasil, as agoes sem valor nomi-
nal terdo o prego de emissdo fixado na constitui-
¢do da companhia, pelos fundadores, e no aumento
de capital, pela assembléia geral ou Conselho de Ad-
ministragdo. A regra de que o valor nominal serd o
mesmo para todas as agées da empresa (art. 11 § 2°)
é obedecido, pois na emissdo equiparam-se os valo-
res, podendo, apenas, o prego das agoes sem valor
nominal ser fixado, com parte destinada d formagdo
de reserva de capital e a parcela em dinheiro que ul-
trapassar o valor de reembolso das agoes preferen-
ciais emitidas. A agdo sem valor nominal, qualquer
que seja a sua espécie, assegura, em principio, o di-
reito do acionista fiscalizar a evolugdo dos negd-
cios sociais, pois somente em razdo do sucesso des-
tes obterd lucro ao final do exercicio.

Mantem a lei 6.404/76, conforme a natureza
dos direitos ou vantagens conferidos aos seus titu-
lares, as seguintes espécies de agdes: ordindrias,
preferenciais ou de fruigdo. )

As agbes ordindrias, que conferem aos seus ti-
tulares participar dos dividendos e decisdes das as-
sembléias, poderdo agora ser de classes diversas,
desde que de companhia fechada, assim entendidas
em fungdo da forma ou conversibilidade de uma for-

ma em outra, conversibilidade em agoes preferen-
ciais, exigéncias de nacionalidade brasileira do acio-
nista ou do direito de voto em separado para o preen-
chimento de determinados cargos de drgdo adminis-
trativos (art. 16). Para ser alterado o Estatuto de
companhia fechada, na parte-que regula a variedade
de classes de agoes ordindrias, se ndo existir crité-
rios pré-estabelecido, impoe-se a concorddncia de to-
dos os titulares das agoes atingidas.

As agdes preferenciais podem ter vantagens
consistentes em prioridade na distribui¢io de divi-
dendos e no reembolso do capital, com premio ou
sem ele, ou acumulagdo das vantagens enumeradas.
Pelo DL 2.627/42 essa espécie de agdo, quando
feita a restrigdo quanto ao direito de voto, ndo pode-
ria ultrapassar a metade do capital social, sendo que,
atualmente, essa porcentagem elevou-se para 2/3
do total das agées emitidas. As agoes preferenciais,
de companhia aberta ou fechada, poderdo ser de uma
ou mais classes. em razdo dos direitos concedidos
aos acionistas. O Estatuto pode assegurar a uma
ou mais classes (art. 18) o direito de eleger, em sepa-
rado, um ou mais membros dos drgdos de adminis-
tragdo, prevendo, ainda, quanto as agées preferen-
ciais, a conversdo de uma classe em outra e em ordi-
ndrias e destas em preferenciais, fixando as respec-
tivas condigoes. As preferenciais sem direito de voto
adquirirdo automaticamente esse direito, se a com-
panhia, pelo prazo estabelecido no estatuto, ndo
superior a trés exercicios consecutivos, deixar de
pagar os dividendos fixos ou minimos a que fizeram
Jus,_direito este que conservardo até o pagamento,
se tais dividendos ndo forem cumulativos, ou até
que sejam pagos os cumulativos atrazados).

JURISPRUDENCIA ATUALIZADA

—DEPOSITO FECHADO

‘‘A transferencia de mercadoria de depdsito fechado
para estabelecimento varejista do mesmo contribuin-
te. dentro do Estado, é operagdo ndo tributdvel’’
(Acérdio n° 689, de 20.7.76, do Conselho de Contri-
buintes e Recursos Fiscais do Parand-DOP de 6.8.76,

pdgina 17).

—CONSTRUCAO: KESPONSABILIDADE

‘O construtor responde pela solidez e seguranga da
obra. Divisibilidade da responsabilidade, na hipd-
tese de dois diferentes construtores se sucederem
na execugdo das obras de um mesmo edificio’}

(STF — Rec. n°83.493-RTJ 76, pdg. 061)

42

—EXECUTIVO FISCAL. GORRECAO MONETARIA
Nao inscrita a divida, a corregdo monetdria é devida
desde a confissdo da divida até a data da sentenga

que declarou a senten¢a’’ (TFR- Acdrdio n® 35.2
-RTFR- vol. 49, pdg. 456. cordao %

CONSULTAS & SUGESTOES para esta coluna de-
vem ser enviadas ao Dr. Ney Lopes de Souza, no
endereco do RN—ECONOMICO ou do Escritdrio
de Advocacia sito a av. Rio Branco, 571 (Edificio
Bardo do Rio Branco - sala 1009 - Fone: 222-1226)

RN—ECONOMICO
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poupe gasolina.

poupe energia.

poupe divisas. .
poupe tempo e dinheiro.

mas Nao poupe ameor.
|
rl

caderneta de poupanca Banorte

agora também em Mossoro




